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Gedanken zur Schaufenstergestaltung
Von Gunter Vater, Tuttlingen

Im Reich wird der Schaufensterwettbewerb des Kauf- 
manns z. T. in Form eines Berufswettkampfes zwischen 
Angehorigen der gleichen Branchen mit Erfolg und zum 
Besten der Betriebe geiibt. Auch jn unserem Teilgebict 
hbrt man neuerdings von Ansatzen zur Durchfiihrung 
solcher Wettbewerbe. — Da wir der Meinung sind, dass 
unsere deutschen Kaufleute und Handwerker noch viel 
zu wenig acht auf ihre Fensterwerbung legen, hoffen 
wir, mit nachfolgendem Artikel wertvolle Anregungen 
zu geben.

Wenn das Schaufenster verhangt ist. dann sind die Voriiber- 
gehenden neugieriger und interessierter, zu sehen, was dahinter 
steckt, ais wenn all die Herrlichkeiten und Schdnheiten einladend 
vor ihnen ausgebreitet iiegen. Jeder kleine Spalt, der im zuge- 
zogenen Vorhang blitzt, zieht die Augen an und veranlasst viele, 
alle Hemmungen zu uberwinden, um zu sehen, was sich eigentlich 
liinter der Gardine Bemerkenswertes ereignet. Die Erwartunge.n 
der Neugierigen werden aber vorerst meist enttauscht. Zeitungs- 
papier, das von darauf herumtretenden Filzpantoffeln zerkniillt ist, 
zcrrissene Schachteln, Staub und das verargerte Gesicht des De- 
korateurs, der den Vorhang heftig iiber den blitzenden Spalt zieht, 
sind das einzige Ergebnis.

Dieser kleine Vorfall, den man oft beobachten kann, charakteri- 
sicrt die grosse Werbekraft des Schaufensters. Er offenbart aber 
auch. dass man die Schaufenstergestaltung noch mehr ais bisher in 
den Dienst der Werbung stellen kann. Der Zustand des verhangten 
geschlosscnen Fensters bietet schon Anreiz, die Neugier auf die zu 
erwartende Neuausstellung zu lenken. Man kann diesen Hinweis 
durch Beschriftung des Fensters oder durch ein von innen an die 
Scheibe geklebtes Plakat machen.

Die Durchfiihrung dieser Anregung sollten aber auch noch anderc 
Gesichtspunkte befurwortęn: Man sagt wohl, dass ein Schaufenster 
eitier Zeitung gleich sei, in die Tausende und aber Tausende einen 
Blick werfen, um sich von der Leistungsfahigkeit des Geschafts- 
lebens zu uberzeugen. Man vergisst aber gern, dass diese Tatsache 
eine Verpflichtung einschliesst: die Verpflichtung, standig etwas 
Neues zu bieten. Ebenso wie die ausgebliebene Zeitung unfrohe 
Gefiihle und Aerger veranlasst, kann unter Umstanden auch die ver- 
hangte Auslage bei dem, der gerade auf das Fenster einen Blick 
wirft, und dort nicht das sieht, was er erwartet, den geschlossenen 
Vorhang. oder immer noch das sieht, was er schon kennt. einen 
Stimmungsumschwung veranlassen. Gerade deshalb sollte die Ab- 
sicht der Neugestaltung und der Dekorationswechsel an sich schon 
in seiner Unvollendetheit der Werbung dienstbar gemacht werden.

Die erste Voraussetzung dafiir ist, dass das Innere des Fensters 
den Blicken der Voriibergehenden entzogen ist, dass also das Schau­
fenster verhangt oder sonst in irgendeiner Weise geschlossen ist. 
Der zweite, eigentlich selbstverstandliche Umstand ist dann, dass 
das Schaufenster tatsachlich zu einer Zeit geschlossen ist, in der 
erwartet werden kann, dass es den Passanten auffallt.

Die lobenswerte Massnahme, die Schaufenstergestaltung nur 
ausserhalb der Geschaftszeit — in den spaten Abendstunden — vor- 
zunehmen aus dem Gedanken heraus, dass man sich ein Aussetzen 
der Werbewirkung des Fensters nicht leisten kann, ist ganz un- 
angebracht, wenn man sich in der gliicklichen Lagę befindet, mehrcre 
Schaufenster' zu besitzen. Der Neuaufbau kann so nacheinander 
unter Anwendung der Anregung der Feństerbeschriftung vorgenotn- 
men werden. Aber auch schon Schaukasten neben dem grossen 
Fenster geniigen, um den Aufbau wahrend der regularen Geschafts­
zeit mit der vorgeschlagenen Ankiindigung durchzufiihren.

Das Beispiel zeigt, dass auch geschlossene Fenster wirken, es
k. mmt ebea darauf an, in zielsicherer Wortgestaltung, in auffalliger, 
aber nicht aufdringlicher Weise. die Neudekoration anzukiindigen. 
Fiir die Texte der Schaufensterbeschriftung ist die Art der neuen 
Dekoration richtungweisend. Das Spezialfenster wird in einfacher 
Weise eine interessante Textgebung ermóglichen. Aber auch dem 
Allgemeinfenster diirfen nicht Allgemeinplatze, banale Ausrufe in 
Superlativform, vorausgeschickt werden. Es wird nach einigcr 
Ueberlegung immer móglich sein, durch einen originellen Satz, der 
das Wesen des Schaufensters fest umreisst und das Auge alarmiert, 
die Aufmerksamkeit auf die Neudekoration zu lenken.

Ais Beispiel sei angenommen, es sollen praktische Kuchenhelfer 
ausgestellt werden, die in ihrer zweckmassigen Ausfiihrung bestimmt 
sind, der Hausfrau die Arbeit zu erleichtern. Wenn dann einen 
halben Tag lang mit ausgeschnittenen Buchstaben an dąs Fenster 
die Satze geklebt sind: „Was fehlt in Ihrer Kiiche?" oder „Wieviel 
Zeit brauchen Sie zum Gemiiseputzen?", wird manche Hausfrau diese 
Worte aufnehmen und nach dem Fallen des Vorhanges einen Blick 
in das Fenster werfen.

Dieses Beispiel veranschaulicht auch, dass man die Fenster- 
beschriftung, die ais erstes vor der Neugestaltung angebracht werden 
inuss, schon ais festen Teil der kommenden Dekoration bestimmen 
kann, der auch nach der Oeffnung des Vorhanges nicht entfernt zu 
werden braucht. — Geeignete Beschriftungen zu den ausgestellten 
Gegenstanden miissen dann den einleitenden Schaufenstertext er- 
ganzen.

Auch fiir diesen Vorschlag. wie fiir jede netie Anregung. gibt es 
ein Fiir und ei:i Wider. Niemals diirfen Voruitei!e den Ausschlag 
geben, einen Gedanken sofort abzulehnen. Nach reiflicher Ueber­
legung wird sich trotz grbsster Hemmnisse immer noch eine An- 
wendungsmóglichkeit herausbilden.

Es wird nichts Neues gesagt, wenn hier wiederholt wird, dass 
das Schaufenster das wichtigste Werbemittel des Einzelhandels ist. 
Durch die Schaufensterauslage werden die Passar.ten auf das Ge­
schaft hingewiesen, und den Interessenten werden die zu verkaufen- 
den Waren gezeigt. Die Erkenntnis von der zwingenden Notwendig- 
keit, immer neue und bessere Blickfange zu bringen, sollte aber 
den fortschrittlichen Einzelhandler veranlassen, jeden neuen Tip 
vorurteilsfrei zu priifen.

Es erscheint sehr einfach, von der hohen Warte des unbeteiligten 
Beobachters aus, neue Vorschlage zu geben. Besondere Umstande 
machen es dem Dekorierenden nicht immer leicht, gut gemeinte Vor- 
schlage praktisch in Anwendung zu bringen, das sei zugegeben. 
Iinmerhin ist der Standpunkt: „Es war immer so!“ nicht die Meinung 
des fortschrittlich gesinnten Geschaftsmannes, der im scharfen Wett- 
bewerb mit Warenhaus und Einheitspreisgeschaft steht. Wenn die 
gcgebenen Anregungen im ersten Augenblick nicht auf das eigene 
Geschaft zugeschnitten erscheinen, dann muss man eben Mittel und 
Wege fiir ihre Durchfiihrung ersinnen. Die fiir diese Untersuchungen 
aufgewendete Zeit ist nicht verloren.

Wenn man sich einmal frei macht von allen durch das eigene 
Geschaft und seine Lagę bestimmten Vorurteilen und ais kritischer 
Beobachter die Schaufenster in einer grossen Verkehrsstrasse priift, 
wird man immer wieder iiberrascht davon, mit welch einfachen Mit- 
teln die originellsten und besten Wirkungen hervorgerufen werden 
konnen. Man wird dabei aber auch eine eigenartige Entdeckung 
machen konnen. Oft sieht man ein schones Schaufenster, das zum 
Kauf der dargebotenen Dinge verlockt, aber man sieht den Namen 
der so aufmerksam werbenden Firma erst, wenn man den Kopf in 
den Nacken wirft, um die Aufschrlft iiber den Schaufenstern zu ent- 
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ziffern. Goethes Wort: „Name ist Schall und Rauch!" trifft auf die 
Praxis des tSglichen Lebens angewandt durchaus nicht zu. Man 
kónnte im Gegenteil mit viel mehr Berechtigung aussprechen: „Der 
Name ist alles!" Fast iiber jedem Geschaft prangt ein Schild mit 
dem Namen der Firma. Er bedeutet wohl zuerst fiir den Leser 
immer ein unbeschriebenes Blatt, ein Nichts. aus dem sich erst 
spater nach langer wahrender Erscheinung ein Etwas entwickeln 
kann. Er vermag dann aber sogar ein Begriff zu werden. Von wie- 
viel Firmen sagt man nicht mit besonderer Hochachtung, mit Be- 
tonung: „Sie haben einen Nameri". — Obwohl gerade fiir den Einzel- 
handler bis zur Gewinnung dieses Rufes der Weg nicht weit ist, 
werden doch die Stufen, die zu diesem Gipfel fiihren, meist nicht 
betreten. Der Name gehórt auch an das Schaufenster oder in die 
Auslage. Der persónliche Geschmack wird hier dem Einzelhandler 
den Weg weisen, die richtige Form der Namensanbringung zu 
finden. —

Wenn man auf dem vorgeśchlagenen Beobachtungsgang sieht, 
dass die Warenhauser durch sehr gute Dekoration das Publikum 
anziehen, dann darf man nicht resignieren, sondern muss durch noch 
bessere Darbietung seiner Waren die Passanten fesseln. Die bessere 
Dekoration ist durchaus nicht immer eine Geldangelegenheit.

Nichts ist leichter, ais Fehler an fremden Schaufenstem festzu- 
stellen, und nichts ist schwieriger, ais das eigene Schaufenster 
richtig und objektiv zu beurteilen. Darum ist es gut, wenn man sich 
bei seinem Gang mit Bleistift und Notizbuch bewaffnet. Man darf 
aber nicht nur die Fenster der Konkurrenz anschauen, dieser Beob­
achtungsgang soli nicht in einer sinnlosen Nachahmung des Gesehe- 
nen ausarten- Man kann aus den Dekorationen der verschiedensten 
Branchen lernen. Irgendwie bemerkenswerte Eigenheiten, die auf 
das eigene Geschaft anwendbar sind, miissen notiert werden. In 
der sinngemassen Auswertung der Notizen, die bestimmt nicht ais 
Nachahmung anzusprechen ist, wird man zu wirklich brauchbaren 
Dekorationen kommen, die ganz und gar auf das eigene Geschaft 
zugeśchnitten sind. Auch die Erkenntnis wird man wieder aufs neue 
gewinnen, dass man in der Schaufenstergestaltung genau so wenig 
wie in der sonstigen Werbung ein starres Schema einhalten darf. 
Bei der Dekoration darf nicht allein das Formgefiihl fiir symmetrische 
Aufteilung Wegweiser sein, man muss seine Auslage immer wieder 
ńeuartig, interessant, lebendig und fortschrittlich halten.

Wenn zwei Geschaftsleute am Stammtisch zusammensitzen, 
dann kommt oft nicht von ungefahr die Sprache auf die Schau­
fenstergestaltung. „Was halten Sie von dem Dekorateur Sowieso?" 
wird wohl der eine fragen. um damit sogleich eine Fiut von 
Schmahungen iiber die unerwiinschten Reklameausgaben auszuldsen. 
Die Antwort wird lauten: „Nichts, gar nichts halte ich von ihm. Der 
kostet viel Geld und macht es auch nicht anders ais ich. Ausscrdein 
verlangt er immer Ansćhaffungen von Dekorationsmaterial. Wer 
kann denn das auf die Dauer bezahlen?"

Im gleichen Atemzug spricht er dann vielleicht noch von der 
unfairen Konkurrenz, die sich durch verschwenderische Schau­
fenstergestaltung allzu sehr in den Vordergrund drangt. — Die ge- 
schmahte Konkurrenz ist sich aber mit ihrer verkannten Dekoration 
nur der Verpflichtung zur zielbewussten Werbung bewusst. Sie hat 
im Gegensatź zu dem yerargerten Kaufmann in ruhiger Ueberlegung 
erkannt, dass die Ausgabe, die ein schdner Aufbau verursacht, sich 
vielfach bezahlt macht.

Unser Kaufmann, der es sich nicht nehmen lasst, sein Schau­
fenster selbst zu gestalten, muss ein Aesthetiker sein. Die Arbeit 
darf ihm nicht zu lang werden, sie darf ihm nie zuviel werden. Vom 
Fenster hSngt es vielfach ab, ob neue Kunden kommen, oder ob alte 
Kunden an eine kaufenswerte Sache erinnert werden.

Ein kleines Stimmungsbild soli veranschaulichen, wie man es 
trotz aller lobenswerten Einfiihlung und grossem Eifer nicht machen 
soli: Da war einmal ein gestrenger Chef, der seiner Verkaufshilfe 
und seinem Lehrling hart und scharf das Wort „Schaufenster" ent- 
gegenschleuderte, um damit sofort einen Angststurm und ein banges 
Ahnen fiir den verlorenen Abend, die versaumte Nachtruhe und viele 
Anschnauzer zu verursaęhen.

Schon einige Tage vorher bestatigten den bedauernswerten An- 
gestellten die auf den Kalender geworfenen unruhevollen Blicke, 
dass die Zeit des Schaufenster-Neugestaltens herannaht. Ais dann 
die Beklemmung ihren hóchsten Grad erreicht hatte, wurde endlich, 
fast erlósend, das mit soviel banger Empfindung erwartete Wort 
„Schaufenster" ausgesprochen. In vlele Stunden wahrender Arbeit 
wurden die Moglichkeiten eines wirkungsvollen Aufbaues untersucht. 
Eine Listę der neueingegangenen Waren und eine Aufzeichnung der 
Gegenstande, die man eigentlich schon langst hatte verkaufen 
miissen, wurden der Arbeit zugrundegelegt. Alles, was darin ver- 
merkt war, sollte im Fenster untergebracht werden. Nach immer- 
wahrendem Durcheinanderfalien, nach den iiblichen Freiubungen des 
vor dem Fenster die Schlacht leitenden Chefs, entschloss man sich 
endlich, die Halfte der im Schaufenster aufgestapelten Dinge wieder 
in den Schubladen und Fachem des Lagers zu verstauen.

Der Rest geniigte noch immer, um den Eindruck der Ueberfulle 
zu verursachen. Der Chef aber war nach volibrachter Tat stolz: 
„Das Schaufenster macht mir keiner nach!" — Die Erfolgskontrolle 
fiihrte er persónlich durch. Die Art dieser Kontrolle war aber ab­
solut nicht geeignet, die Passanten zum geruhsamen Beschauen der 
Auslage zu veranlassen. Die Schaufensterriickwand. die nur inhalber 
Hóhe gehalten war, wurde vom Chef belagert. Mit durchdringendem 
Blick yersuchte er von den ungiiicklichen Beschauern seiner Auslage 

ein anerkennendes Kopfnicken zu erpressen. Verstandlich und ein- 
leuchtend ist es, dass eine grosse Zahl von Passanten es nicht iiber 
sich brachte, das Schaufenster unter den beobachtenden Blicken des 
Chefs zu bewundern. Sie gingen weiter, ohne aus der Fiille des 
Dargebotenen einen Anreiz empfangen żu haben, der den Anlass zu 
einem Kauf hatte geben kónnen.

Manchmal stellte sich der Chef auch neben die Ladentiir und 
schaute auf das Publikum, das sein Fenster betrachtete. Jeder, der 
zufallig in die Auslage sah, hatte bei einem scheuen Seitenblick auf 
den unerbittlich Starrenden die Empfindung, dass er ihm eine per- 
sónliche Beleidigung zufiige, wenn er jetzt versaumt, das Geschaft 
zu betreten, um von den gezeigten Herrlichkeiten etwas mit gutem, 
barem Geld zu erstehen. — -------

Solche Geschaftsleute gibt es heute nun kaum mehr. Einige 
leichte Riickfalle in diese Art der Schaufensterwerbung findet man 
aber hier und da immer noch. Der Wunsch, dieses oder jenes noch 
unterzubringen, nachdem die Dekoration eigentlich vollendet ist, 
und die Absicht, recht viel zu zeigen, besonders dann. wenn das 
Fenster klein ist, sind leider noch in einem Masse verbreitet, dass 
die Erinnerung an dieses Bild ganz gerechtfertigt ist.

Der Beschauer will sich das Fenster auch in Ruhe anschauen. 
Er darf dabei nicht durch die aufmunternden Blicke des Verkaufers 
gestórt werden. Jeder Mensch ist voller Hemmungen. auch dann, 
wenn er es durch eine unnatiirliche Arroganz zu verbergen sucht. 
Jcdermann wird es ais unbequem empfinden, wenn er bei der Ueber­
legung, ob er wohl von den gezeigten Dingen etwas erwerben 
kónnte, beobachtet wird. — Die Ladenkasse gibt die beste, ganz 
einwandfreie Erfolgskontrolle fiir das neue Fenster. Und wenn man 
sich schon der Wirksamkeit der Auslage auf die Voriibergehenden 
durch den Augenschein iiberzeugen will, ist es angebracht, einen 
Standort zu wahlen, der fiir die Betrachter des Fensters unsicht- 
bar ist.

In der Fachwelt wird auf Grund eingehender Untersuchungen 
immer wieder der Grundsatz vertreten, móglichst wenig Gegen­
stande auszustellen, dieselben aber mit Preisen zu markieren und in 
ihren verschiedenen Anwendungsmóglichkeiten zu zeigen. — Die 
Preisnennung ist besonders wichtig. Wahrend friiher die Hausfrau 
nur darauf sah, das beste zu kaufen, sieht sie heute fast allgemein 
mehr auf den Preis und freut sich, wenn sie bei einem Einkanf 
etwas sparen kann. Der Grund dafiir liegt zum grossen Teil in der 
veranderten Lebenshaltung, die bei mengenmassig steigenden An- 
spriichen zur Sparsamkeit zwingt.

Verschiedene Erprobungen haben den Beweis dafiir erbracht, 
dass fiir Unter- und Hintergriińde dunkle, einfarbige Tapeten und 
Dekorationsstoffe angebracht sind. Blitzende Stahlgerate heben sich 
von einem hellen oder einem stark gemusterten Untergrund nicht 
vorteilhaft ab.

Viele begehen den Grundfehler, dass sie in erster Linie das 
betonen. was im eigenen Geschaft das Wichtigste ist, dass sie also 
von der eigenen Einstellung ausgehen, anstatt von der des Empfan- 
gers. Das Hauptwerbemittel des Einzelhandlers — das Schau­
fenster — ais Mittelpunkt seines verkaufsfórdernden Denkens muss 
inimer so gestaltet sein, dass es „wohlwollende Beachtung" findet. 
Und um dieses Ziel zu erreichen, ist es Notwendigkeit, sich in die 
Lagę eines Bedarfers zu versetzen, praktische Seelenkunde zu 
betreiben.

Ein einfaches Rezept schafft Aufklarung: Wenn man gerade 
irgendeinen Bedarf hat, gleich welcher Art, sollte man die Schau­
fenster der Firmen betrachten, die diesCn Wunsch befriedigcn 
kónnen. Die Beobachtungen, die zu trennen sind nach dem. was 
zum Kauf anregt und nach dem, was dem Beschauer nichts sagt, 
kónnen dann in irgendeiner Form auf die Eigenwerbung iibertragen 
werden. Sie sagen ebenso wie der eingangs erwahnte Beobachtungs­
gang, was man tun soli und darf und was man vermeiden muss. Die 
Ansicht, dass die Eigenempfindung doch nicht richtungwejsend fiir 
den Durchschnittsgeschmack des Publikums sein kann, ist vollkom- 
men richtig. Es ist hier aber auch zu beriicksichtigen, dass es die 
in jahrelanger Verkaufsarbeit gemachten Beobachtungen und Erfah- 
rungen dem Geschaftsmann mógiich machen. den richtigen Aus- 
gleich zwischen Eigenempfindung und Publikumsgeschmack zu treffen.

Zu dieser Betrachtung iiber die Schaufenstergestaltung gehórt 
auch ein kieiner Ausflug in das Gebiet der Kundenbehandlung. Da 
verdient zum Beispiel der KSufer Beachtung, der unter allen Um- 
standen einen im Fenster ausgestellten Gegenstand zu kaufen 
wiinscht, dessen Herausnahme aber den gesamten Aufbau zerstóren 
wtirde.

Ein altes chinesisches Sprichwort lautet: „Ein Mann, der das 
Lacheln nicht im Gesicht hat, sollte keinen Laden aufmachen". Da­
mit soli gesagt werden, dass ungeachtet der grossen Nachteile, die 
in gar keinem Verhaltnis zu dem geringfiigigen Kauf stehen, dem 
Wunsche des Kdufers in freundlicher Weise nachgekommen werden 
muss.

Der Kaufer hat die Auswahl hinsichtlich seiner Bezugsąuellen 
und wird mit Vorliebe solche Geschafte aufsuchen, in denen er auf- 
merksam und sorgfaltig bedient wird.

In diesem Zusammenhang soli auch noch kurz die Frage ge- 
streift werden. ob es iiberhaupt angangig ist, im Fenster Artikel 
auszustellen, die im Laden nicht vorratig sind. — Meist unabsicht- 
lich und unbewusst befindet man sich bei Ausstellung von sogenann- 
ten Lockartikeln hart an der Grenze des unlauteren Wettbewerbes. 
Wenn man sich weigert, ausgestellte Waren zu dem angegebencn 
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Preis abzugeben, oder wenn man nur einzelne Artikel mit besonders 
niedrigen Preisen auszeichnet, zu anderen aber keine Preisangabe 
fugt und dadurch die Leute dis Auffassung gewinnen, dass samtliche 
ausgestellten Waren zu entsprechend niedrigen Preisen zu haben 
sind, dann kann der Kunde oder Interessent mit Recht von Irre- 
fiihrung sprechen.

Der Kaufmann von heute in der unbedingten Sicherheit des Ver- 
trauens seiner Kundschaft, ist sich bewusst, dass er das Vertrauen 
nicht durch unwiirdiges Anreissertum aufs Spiel setzen darf.

Es iohnt sich, wenn der Einzelhdndler der Schaufenstergestal- 
tung sein besonderes Interesse zuwendet. Jeder Aufwand an Zejt 
und Oeld wird hohe Zinsen fragen. Die Vęrpflichtung zur Werbung, 
dic der gesunde Wettbewerb mit sich bringt, findet ihre elementare 
Erfiillung in dem Willen zur vollkommenen Schaufenstergestaltung. 
Das Schaufenster. ist der Spiegel des GeschSftes, und dieser Spiegel 
niuss immer blltzblank, einwandfrei und ohne Verzerrung die 
Wiinsche der Kunden, und derjenigen, die es werden sollen, wider- 
spiegeln.

Die Termin-, Malin- und Klageiiberwachungskartei
Friedrich Mayer, Pasing bei Mhnchen

Die Bedeutung, die dem Mahnwesen in der Praxis zukommt, 
liess die Zahl der praktischen Vorschlage fiir eine sichere Termin; 
iiberwachung und laufende Mahnkontrolle ins Unermessliche 
steigen. Das ist nicht verwunderlich, denn fur viele Unterneh; 
mungen, insbesondere fur soiche, die grosse Umsatze durch viele 
hundert Kleinkunden erzielen und somit eine grosse Anzahl von 
Kundenkonten laufend iiberwachen mussen, ist eine reibungslose 
Funktion der Mahnabteilung geradezu eine Lebensfrage.

Die meisten dieser Einrichtungen weisen aber mehr oder 
weniger grosse Mangel auf, die sich in der Praxis durch eine recht 
fiihlbare Steigerung der Zeit; und Lohnkosten auswirken. Eine 
unbedingt sichere Terminiiberwachung und eine jederzeitige Mahn; 
kontrolle wird durch eine sogenannte T;M;K;Kartei (Termin;, Mahn; 
und Klageiiberwachungskartei) mit farbigen Reitern erreicht.

Die Kundenkarteikarten — jede gróssere Kontokorrentein; 
richtung wird heute in Karteiformat gefiihrt — weaden ganz einfach 
mit einer Reihe von Reiterbahnen (Termin;, Mahn; und Bericht; 
bahn) ausgestattet (siehe Tabelle): 

e) das „Vergleichs; und Konkursverfahren“: 
Vgl. = Vergleichsverfahren / K <= Konkursverfahręn 
dient der Ueberwachung des aussergerichtlichen und ge; 
richtlichen Mahnverfahrens sowie des Klage;, Voll; 
streckungs;, Vergleichs; und Konkursverfahrens und

3. Berichtbahn (freie Linie): Sie ist zur Eintragung von 
Bleistiftvermerken bestimmt, die vor allem fiir das gerichtliche 
Mahnverfahren notwendig werden, wie zum Beispiel Vermerk des 
Gerichtsverhandlungs;, des Versteigerungs;, Offenbarungseid; 
leistungsdatums usw. unter der betreffenden Rubrik.

II. Die T=M;K;Reiter:
1. Terrninreiter (nur fur die Terminbahn):

Reiterfair b e n :
Weiss Gelb Rot Blau

fiir Januar, fiir Februar, fiir Marz, fiir April,
Mai, Juli, August,
September, Oktober, November, Dezember.

Terminb.hu =r

M.hnb.hn =

Berichtb.hn =

1 | 2 | 3 | 4 5 | 6 | 7 | 8 9 110111112 13 | 14 115| 16 117 118 19 | 20121 22|23 | 24 25 | 26 | 27 28 | 29 301 31
MII M21 IH M1B|N2B M3B M1C | N 2C i MJC | M4N | M4Z Z W T | U G | V OL 0 • Vgl. K

1 1 1 1
Kia 

:rfat
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verf.hr

Auf diesen Bahnen wandern die farbigen Termin;, Mahn; und 
Klagereiter auf und ab und kunden durch ihre Besetzung auf einen 
Blick den jeweiligen Stand des Mahnverfahrens. Die umstandliche 
Fuhrung irgendwelcher Mahnregister oder sonstiger Einrichtungen 
kommt hierdurch in Fortfall. Voraussetzung fiir eine gute und ein; 
wandfreie Funktion der T;M;K;Kartei ist allerdings die ausschliess; 
liche Verwendung nur festsitzender Reiter.

Die Gliederung der T;M;K;Kartei ist folgende:
I. Die Reiterbahnen:

1. Terminbahn: Sie enthalt die Zahlreihen 1 bis 31 zur 
Kennzeichnung der Monatstage durch die Terrninreiter und ermóg; 
licht eine laufende Terminkontrolle.

2. Mahnbahn: Sie gliedert sich in:
a) das „Mahn;Giiteverfahren“ mit drei Mahnreihen zu je 

drei Mahnformbriefen (Mahnvordrucken) und zwei fur 
alle Kunden gleichen Schlussmahnungen ais Fortsetzung
einer der drei vorangehenden Mahnreihen:

Mahnreihe A Mahnreihe B Mahnreihe C Mahnreihe S
M 1 A M 1 B M 1 C S = Schluss
M 2 A M 2 B M 2 C M 4 N
M 3 A M 3 B M 3 E M 4 Z

(N = Nachnahme, Z = Zahlungsbefehlcrlassankiindigung.)
Es kommen sonach fiir das aussergerichtliche Mahnver; 

fahren insgesamt fiinf Mahnbriefe (Mahnvordrucke) zur An; 
wendung. Zur besseren Unterscheidung der Mahnvordrucke 
empfiehlt es sich, verschiedenfarbiges Papier zu wahlen. Eine 
Einteilung der Kunden (nach ihrer Eigenart) in mehr ais drei 
Mahngruppen ist nicht empfehlenswert; sie kónnte aber 
durchgefiihrt werden. Auf jeder Karteikarte ist zu ver; 
merken, welcher Mahngruppe der betreffende Kunde angehórt 
(Gruppe der Mahnreihe A, B oder C).
b) das „Mahn;Gerichtsverfahren“:

Z = Zahlungsbefehl / W = Widerspruch des Schuldners;
c) das „Klageverfahren“:

T = Terminlauf bei Gericht / U = Urteil;
d) das „Vollstreckungsverfahren“:

G = Gerichtsvollzieher (Pfandungsauftrag),
V = Versteigerungstermin ist anberaumt, 
OL = Offenbarungseid — Ladung,
O = Offenbarungseidleistung durch den Schuldner;

Auf den verschiedenfarbigen Terminreitern ist ein grosses 
„T“ gedruckt, so dass diese Reiter schon auf den ersten Blick ais 
Terrninreiter erkannt werden kónnen. Sie zeigen den Tag an. 
an welchem die Karteikarte bearbeitet werden soli. Ein „roter" 
Reiter auf die Zahl 15 der Terminbahn gesteckt, wurde zum 
Beispiel ais Bearbeitungstag den 15. Marz, 15. Juli oder 15. No; 
vember bezeichnen, je nach dem Jahresabschnitt, in dem sich das 
Mahnverfahren abspielt. Die Trennung von vier zu vier Mona; 
ten diirfte geniigen, weil langere Zahlungskredite ais zwei bis vier 
Monate nicht handelsiiblich sind und die einzelnen Mahnungen 
gewóhnlich nur in Terminabstanden von einer Woche bis zwei 
Wochen erfolgen. Es kónnen aber auch leicht noch weitere Reiter; 
farben eingeschaltet werden.

2. Mahnreiter: (nur fiir die Mahnbahn, und zwar fur. 
das aussergerichtliche oder Mahn;Giiteverfahren). Ihre Farbę ist 
griin, ausdriickend die „Hoffnung der Zahlung"; auf ihnen ist ein 
grosses „M“ aUfgcdruckt. Die griinen Mahnreiter zeigen an, wel; 
cher Mahnformbrief (Mahnformular) zuletzt ergangen isL

3. Klagereiter (nur fiir die Mahnbahn, und zwar fiir das 
Mahn;Gerichts;, das Klage;, Vollstreckungs;, Vergleichs; und Kon; 
kursverfahren). Ihre Farbę ist schwarz, ausdriickend den zu 
„erwartenden Kundenverlust“; auf ihnen ist ein grosses ,,K“ auf; 
gedruckt. Mit der Benutzung des schwarzen Klagereiters kommt 
der griine Mahnreiter in Fortfall. Die schwarzen Mahnreiter zeigen 
den jeweiligen Stand des Gerichtsverfahrens an.

Auch bei mehrmaliger Mahnung in der Woche kónnen mit 
Hilfe dieser Einrichtung selbst grosse Kontokorrent;Karteien von 
vielen tausend Konten durch nur wenig Krafte laufend 
uberwacht und bearbeitet werden.

Die Karten werden von den Karteifiihrern nach dem jewei; 
ligen Stand der Mahnreiter geordnet und unter Beigabe der jeweils 
zu erlassenden Mahnformbriefe (Mahnvordrucke) Hilfskraften zur 
mechanischen Bearbeitung iibergeben. Letztere fertigen die Mahn; 
vordrucke aus und besorgen gleichzeitig das Weiterrucken der 
Reiter.

Man wird viel Aerger, Miihe, Zeit und Kosten durch Ein» 
fuhrung dieser Einrichtung, die sich in der Praxis bewahrt hat, 
sparen.

Terminb.hu
verf.hr
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Vor der Leipziger Friihjahrsmesse 1958
Umfangreiche Yergiinstigungen fiir auslandische Besucher.

Die Leipziger Friihjahrsmesse 1938 wird am Sonntag, dem 
6. MSrz, beginnen und bis einschlieBlich Montag, den 14. Marz, 
dauern. Die Mustermesse, in der das Angebot in fertigen Ge- 
brauchsartikeln zusammengefaBt ist, schlieBt bereits am Freitag, 
dem 11. Marz, wahrend die GroBe Technische Messe und die 
Baumesse den Einkaufern bis Montag, den 14. Marz, offenstehen. 
Das Angebot der Leipziger Friihjahrsmesse 1938 wird iiber 
9500 Firmen umfassen, die sich etwa zu 2/s auf die Mustermesse 
und zu ’/3 auf die GroBe Technische Messe und Baumesse ver- 
teilen. Die Mustermesse wird in 23 geraumigen MeBhausern der 
Leipziger Innenstadt abgehalten. Um dem Besucher der Messe 
die Orientierung und den Einkauf in jeder Weise zu erleichtern, 
ist der Grundsatz der Branchenkonzentration in einzelnen MeB­
hausern weitgehend durchgefiihrt, d. h. es sind, soweit es irgend 
móglich war, samtliche Aussteller einer Branche in einem einzigen 
MeBhaus zusammengefaBt. Sichtbar angebrachte Wegweisertafeln 
und Ubersichtsplane erleichtern jedem MeBbesucher die Fest- 
stellung, in welchem MeBhaus die ihn interessierende Branche 
ausstellt. Auf der Mustermesse sind folgende Branchen ver- 
treten: Nahrungsmittel, Drogen, Pharmazeutika, Kosmetika, 
Metallwaren, Bestecke, Holz- und Korbwaren, Haushaltmaschinen, 
Porzellanwaren, Steingut und Tonwaren, Glaswaren, Beleuch- 
tungskórper, Biirsten und Pinsel, Gummiwaren, sonstiger Haus- 
rat, Lederwaren, Reiseartikel, Koffer, Edelmetall und Schmuck- 
waren, Uhren, Schnitzwaren, Schneidwaren, Galanteriewaren, 
Kunstgewerbe, Papierwaren, Bilder, Biicher, Schreibwaren, Biiro- 
bedarf, Biiromaschinen, Lehrmittel, Werbemittel, Verpackungs- 
mittel, Spielwaren, Christbaumschmuck, Festartikel, Musik- 
instrumente, Sportartikel, Automaten, Mobel, Bekleidung und 
Textilwaren aller Art. Die Gruppen Mobel und Textilwaren und 
Bekleidung-schlieBen ubrigens schon am 10. Marz abends ihre 
MeBstande. Alle MeBhkuser sind bereits starker belegt ais zur 
Friihjahrsmesse 1937 und zum Teil schon restlos vermietet.

Fiir die GroBe Technische Messe und Baumesse stehen auf 
einem besonderen Ausstellungsgelande 20 groBe Hallen und um­
fangreiche Freiflachen zur Verfiigung. Um den Bedarf an Aus- 
stellungsraum fiir die kommende Friihjahrsmesse zu befriedigen, 
wurden zwei neue Hallen errichtet und mehrere bereits be- 
stehende Hallen umgebaut und erweitert. Das Ausstellungsgebiet 
der GroBen Technischen Messe und Baumesse umfaBt Maschinen 
aller Art, wie Kraftmaschinen, Werkzeugmaschinen, Motoren, 
Textilmaschinen, Maschinen fiir die Nahrungs- und GenuBmittel- 
industrie. Papier- und Druckmaschinen, ferner Elektrotechnik, 
allgemeinen Industrie- und Werkstattbedarf, Photo, Optik, Kino, 
Feinmechanik, Baumaschinen, Baustoffe und Bauzubehór. Ent- 
sprechend der Bedeutung der neuen Werkstoffe wurde eine der 
beiden neuerrichteten Messehallen ausschlieBlich der Ausstellung 
von Werkstoffen vorbehalten. Das ,,Haus aus deutschen Werk- 
stoffen" zeigt am Beispiel eines Einfamilienhauses die Anwendung 
neuer Werkstoffe im Bauwesen. Die Kolonial- und tropen- 
technische Messe gibt eine Ubersicht iiber Bedarfsartikel in 
tropischen Landem. In der Messe fiir gewerbliche Schutzrechte 
werden deutsche und auslandische Erfindungen gezeigt, dereń 
praktische Verwendbarkeit durch eine Vorpriifung festgestellt ist. 
Etwa 3300 Firmen beteiligen sich an der GroBen Technischen 
Messe und Baumesse 1938; iiber 5000 Maschinen werden in 
vollem Betriebe vorgefiihrt. Mit einer Gesamtflache von 
402 000 qm ist die GroBe Technische Messe und Baumesse 
Leipzig die gróBte Veranstaltung ihrer Art auf der ganzen Welt. 
Da die Hallen mit Gleisanschliissen bis in die Halle und mit 
Krananlagen versehen sind, kónnen auch die gróBten Maschinen 
zur Aufstellung gelangen.

Unter den Ausstellern befinden sich neben deutschen Firmen 
solche aus rund 25 verschiedenen anderen Staaten. Einige Staaten 
haben ihre ausstellenden Firmen in einer nationalen Kollektiv- 
ausstellung zusammengefaBt. Mit einer Reihe weiterer Staaten 
stehen Beteiligungsvertriige kurz vor dem AbschluB.

Fiir die nichtdeutschen kaufmannischen Besucher ist in 
Leipzig ein besonderer zentraler Treff- und Versammlungsort 
geschaffen worden, das sogenannte Haus der Nationen. Im Haus 
der Nationen sind alle fiir nichtdeutsche MeBbesucher geschaffenen 
Hilfseinrichtungen untergebracht. So werden Auskiinfte aller Art 
erteilt, Dolmetscher vermittelt und Bezugsquellen nachgewiesen. 
Hier stehen Schreib- und Leseraume, Konferenzzimmer, Rauch- 
zimmęr und ein Restaurant zur Verfiigung. Post an auslandische 
Messebesucher, die ihre Wohnung in Leipzig noch nicht kennen, 
kann an das Haus der Nationen gerichtet werden, in dem auch 
auBerdem das Presseamt der Messe untergebracht ist, das den 
wahrend der Messe in Leipzig anwesenden Vertretern der Welt- 
presse vollendete technische und literarische Arbeitsmóglichkeiten 
gibt.

Neugeschaffen wird zur kommenden Friihjahrsmesse der 
sogenannte Messedienst des Leipziger MeBamts, der. die bereits 
bestehenden rund 40 amtlichen, halbamtlichen und kaufmanni­
schen Auskunfts- und Beratungsstellen zusammenfaBt. Der 
„Messedienst" steht den auslandischen Gasten zur kostenlosen 
Beratung und Auskunftserteilung in allen Handelssprachen zur 
Verfiigung Und gibt Auskunft iiber Zoile, Kontingente, Ein- und 
Ausfuhrbestimmungen aller Lander, Devisenbestimmungen und 
Bankfragen, er berat iiber die Abwicklung des Zahlungs- und 
Verrechnungsverkehrs beim Einkauf, er erbringt den Nachweis 
geeigneter Lieferanten und vermittelt Vertretungen aller Art. 
Ferner erfolgt irji „Messedienst" die Abstempelung von Auftragen, 
die infolge von Sonderabmachungen internationaler Art (Messe- 
kontingente) Vergiinstigungen genieBen. Auf dem technischen 
Gelande stehen ebenfalls Auskunftsstellen und technische Dol­
metscher zur Verfiigung.

Fiir den Besuch der Messe bestehen Vergiinstigungen bei der 
Benutzung der Verkehrseinrichtungen fast aller europaischen 
Lander, und zwar auf Eisenbahnen, See-, Kiisten- und FluB- 
schiffahrts- sowie Flugjinien. Die deutsche Reichsbahn gewahrt 
dem auslandischen Besucher der Leipziger Friihjahrsmesse 1938, 
der im Besitz der MeBamtlichen Ausweiskarte ist, eine 60%ige 
FahrpreisermaBigung fiir die Fahrt von der deutschen Grenze 
nach Leipzig und zur deutschen Grenze zuriick. Die Riickfahrt 
braucht nicht nach demselben Grenziibergangsort zuriickzufiihren, 
sie kann Umwege. und Rundreisen innerhalb Deutschlands ein- 
schlieBen. Ais Grenzstationen gelten auch die Bahnhófe der Orte 
in Deutschland, die Flughkfen besitzen. Der Reisende, der die 
Absicht hat, mit dem Flugzeug»die Weiterreise von Leipzig aus 
anzutreten, wird mit einer einfachen um 60% ermaBigten Fahr- 
karte deutsche Grenze — Leipzig abgefertigt.

Grundbedingung fiir die Gewahrung der 60%igen Fahrpreis­
ermaBigung ist, daB die Fahrkarte auBerhalb Deutschlands ge- 
kauft wird. Die Giiltigkeitsdauer solcher Fahrkarten betragt 
3 Monate. An auslandische Messebesucher werden in Leipzig in 
der Zeit vom 6.—24. Marz um 33‘/s% ermaBigte Fahrscheine fiir 
alle deutschen Strecken — soweit es der Tarif zulaBt — aus- 
gegeben. Nahere Auskiinfte, auch iiber Sonderziige, geben die 
Ehrenamtlichen Vertretungen und Geschaftsstellen des Leipziger 
MeBamts in allen gróBeren Stadten der Welt sowie die Reise- 
biiros. Bei den Vertretungen des Leipziger MeBamts, sowie nach 
der Ankunft in Leipzig im Wohnungsnachweis des Leipziger MeB- 
amtes auf dem Hauptbahnhof kónnen preiswerte, gute Unter- 
kiinfte in Privathaushaltungen bestellt werden.

LEIPZIGER FRUHJAHRSNIESSE 1938
Beginn: 6. Marz

60% Fahrpreisermassigung auf den deutschen Reichsbahnstrecken 
33° Fahrpreisermassigung auf den polnischen Bahnen !

Alle Auskiinfte erteilen die Ehienamtlichen Vertreter : 
fur die Wojewodschaft Poznań, II fur die Wojewodschaft Pommerellen, 
Otto M i x, Poznań Ernst Hordmann, Bydgoszcz

ul. Kanfaka 6 a Tel. 2396. || ul. Gdańska 7. Tel. 3570.

ausserdem die Reisebilros und das LEIPZIGER MESSAMT, LEIPZIG (DEUTSCHLAND)
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* x Verbands-Nachrichten * *

Mitteilungen der Hauptgeschaftsstelle.
Gastwirtschaft in Pommerellen ist zu iibernehmen. A 138.
Tischlerhandwerkszeug, gut erhalten, zu verkaufen, Wert zirka 

300 zł. A 238.
Stellmacherhandwerkszeug zu verkaufen. A 338.
Autowerkstatt in Grossstadt zu yerpachten. Handwerkszeug, 

Wert ca. 1000 zł, miisste iibernommen werden. A. 538.
Getreide- und Mehlumtauschgeschaft, alteingefiihrter Betrieb, zu 

yerpachten. A738.-
Backerei in Kreisstadt in Pommerellen zu yerpachten. A 838.
Stellmacherwerkstatt im Kreise Bydgoszcz zu yerpachten, eigenes 

Werkzeug erforderlich. A 938.
Bóttcherwerkstatt in Stadt der Provinz zu yerpachten, fiir guten 

•Fachmann giinstige Existenzaussichten. A 1338.
Friseur fiir gróssere Stadt der Provinz gesucht, erforderlich Ka­

pitał fiir Einrichtung. A 2038.
Friseur fiir Stadt der Provinz gesucht, eigene Einrichtung er­

forderlich, Familienvater bevorzugt. A 2138.
Tischler, Gastwirt, Kaufmann finden Pachtmóglichkeit in Stadt 

in Pommerellen. A 1038.
Geschaftsgrundstiick altershalber zu yerkaufen. A 2338.
Geschaftsgrundstiick mit Saal zu yerkaufen. A 2438.
Wassermiihle mit 8-t-Leistung zu pachtcn oder kaufen gesucht. 

N138.
Naherc Auskunft erteilt auf Anfragen unter Angabe des Akten- 

zeichens die Hauptgeschaftsstelle des Verbandes fiir Handel und Ge- 
werbe, Poznań, Al. Marsz. Piłsudskiego 25. Den Anfragen ist Riick- 
porto beizulegen, da sonst keine Antwort erteilt wird.

Fachzeitschriften
In der Nummer 1 unseres Verbandsblattes von 1937 brachten 

• wir ein Verzeichnis der Fa:hzeitungen, die fiir unsere Mitglieder in 
der Hauptgeschaftsstelle zur Einsichtnahme ausgelegt sind und 
kostenlos verliehen werden,. bzw. in Lesemappen den Mitgliedern 
in den Ortsgruppen zugesandt werden. Zu den damals genannten 
Zeifilngen kommen noch folgende hinzu, dereń Lektiire und evtl. 
Bezug wir unseren Mitgliedern empfehlen.

„Deutsche Uhrmacher-Zeitung", Uhren, Edelmetall und Schmuck- 
waren-Markt,

„Tonindustric-Zeitung", Ziegel und Zement,
„Drei Schilde", Malerzeitung. 
„Zement**,  Hoch- und Tiefbau, 
„Deutsches Biirsten- und Pinselmacher-Handwerk", 
„Der Deutsche Erwerbsgartenbau",
„Die Schuhmacherei".

Fiir unsere Mitglieder
Alte Fachzeitungen von 1937 und z. T. auch 1936 fiir Hand­

werker und Kaufleute werden an unsere Verbandsmitglieder kosten- 
frei abgegeben. Jeder strebsame Handwerker kennt den Wert, den 
ein Jalirgang oder auch nur einige fortlaufende Nummern einer 
guten Fachzeitschrift bilden. Mitglieder, die Interesse an den Heften 
haben, werden gebeten, sieli unter Angabe ihres Berufes an die 
Hauptgeschaftsstelle um Uebersendung bzw. Aushandigung der 
Zcitungen zu wenden. Wird Uebersendung durch die Post ge- 
wiinscht, so ist das Porto fiir das Paket vorher einzusenden.

Eine Fachzeitung wiegt durchschnittlich 30—40 g- Zu beachten 
Waren also folgende Tarife:

Bei-Sendung ais:
1. Drucksache 2. ais Paket

100— 250 g . .. . 25 gr bis 100 km 100—300 km
250— 500 g . .. . 50 gr bis 1 kg 0,50 zł 0,50 zł
500—1000 g . . . 60 gr 1-3 kg 0,70 zł 0,80 zł

1000—2000 g . . , .- 70 gr 3-5 kg 0,90 zł 1,30 zł

Tarifprufung von Frachtbriefen!
Der Verband fiir Handel und Gewerbe hat eine Priifungsstelle 

fiir Frachtbriefe und andere Erhebungen der Bahnexpedition ein- 
gerichtet, um so den Wiinschen vieler Verbandsmitglieder gerecht 
zu werden. Unseren Kaufleuten und Gewerbetreibenden geben wir 
durch Einrichtung dieser Priifungsstelle fiir Tarife und Frachten Ge- 
legenheit, sich vor unndtigen Ueberzahlungen zu schiitzen. Die Ge- 
biihren der Priifungsstelle betragen:

1. 0,10 zł pro Frachtbrief Grundgebiihr,
2. 1,00 zł pro Sendung fiir Portoauslagen und dergl.,
3. 20% der erreklamlerten Summę ais Erfolgsgebtihr.

Sprechstunden der Bezirksgeschaftsstellen
I. Kolmar:

Geschaftsfiihrer Werner Buchwald. Buro: Chodzież, ul. Racz­
kowskiego 55. Tel. 101.

Sprechstundenplan:
Budsin: Am 16. Februar von 2. Uhr an bei Frl. Hein. Am 

17. Marz vor der Versammlung bei Frl. Hein.
Czarnikau: Am 14. Marz von 18—19 Uhr bei Just. 
Filehne: Am 12. Marz vor der Versammlung bei Duvensee. 
Kolmar: Jeden Donnerstag von 9—11 Uhr im Buro. 
Ritschenwalde: Am 24. Marz von 18—19 Uhr bei Zitzlaff. 
Samotschin: Am 23. Februar von 15 Uhr bei Schramm.

Versammlungskalender:
Budsin: Am 17. Marz um 19 Uhr bei Frl. Hein.
Czarnikau: Am 14. Marz um 20 Uhr bei Just.
Filehne: Am 12. Marz um 20 Uhr bei Duvensee. 
Ritschenwalde: Am 24. Marz um 19 Uhr bei Zitzlaff. 
Samotschin: Am 19. Marz um 20 Uhr bei Raatz.

n. Posen:
Geschaftsfiihrer Witt ich. Buro des Verbandes fiir H. u. G., 

Aleja Marszałka Piłsudskiego 25. Tel. 7711.
Posen: Jeden Sonnabend von 10—13.30 Uhr.
In allen anderen Orten werden die Sprechstunden, soweit erfor­

derlich, besonders bekanntgegeben.
III. Neutomischel:

Geschaftsfiihrer Don ner. Buro: PI. Marszałka Piłsudskiego 26.
Neutomischel: Taglich von 9—11 Uhr.

IV. Wollstein:
Geschaftsfiihrer Liick. Buro: ul. Poznańska 10 im Hause der 

Frau Adam.
Wollstein: Taglich von 9 bis 11 Uhr in der Buchstelle.
Rakwitz: Jeden letzten Montag vor dem Ersten. Wo, wird am 

Orte bekanntgegeben.
V. Lissa:

Geschaftsfiihrer Boltz, Leszno, ul. Mickiewicza 1.
Bojanowo: Am 16. Marz bei Herm Zieboll.
Lissa: Jeden Mittwoch in der Geschaftsstelle.
Punitz: Am 15. Marz bei Herrn Handke.
Rawitsch: Am 14. Marz bei Herrn Scholz.
Schmiegel: Am 8. Maiz bei Herrn Melzer.

VI. Krotoschin:
Geschaftsfiihrer H. Seeliger. Buro: Rynek 71. Eingarig

ul. Rynkowa.
Krotoschin: Jeden Freitag yormittags.
Kobylin: Wird noch bekanntgegeben- 
Jutroschin: Bei Herrn Miihlnickel zu erfahren.
Ostrowo: Jeden ersten und dritten Mittwoch bei Herrn Kurzbach. 
Dobrzyca: Bei Frau Scholz zu erfahren.
Zduny: Bei Herrn Reimann zu erfahren.

VII. Kempen:
Geschaftsfiihrer Nowak. Buro: ul. Baranowska 17.

Kempen: Jeden Dienstag und Freitag von 9—11 und 14—15 Uhr 
im Buro der Buchstelle.

Schildberg: Jeden Donnerstag nach dem 1. und 15. jeden Mo- 
nats im Buro der Genossenschaft.

Reichthal: Jeden Dienstag nach dem 1. und 15. jeden Monats.
VIII. Birnbaum:

Geschaftsfiihrer Liick. Buro: ul. Grunwaldzka 10 bei Vogelsang.
Birnbaum: Jeden Monat vom 1. bis 16., taglich von 9 bis 11 Uhr 

in der Buchstelle.
Zirke: Wird von Birnbaum bekanntgegeben.

Wohnungsanderung: Verbandsmitglieder, die ihre Wohnung 
wechseln, werden gebeten, der Hauptgeschaftsstelle die neue An- 
schrift unverziiglich mitzuteilen, denn nur so kann eine ordnungs- 
gemasse Zustellung der Verbandszeitung erfolgen.
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Aus den Ortsgruppen.
Budzyń (Budsin):

Bei Hein fand am 20. 1. 1938 eine Versammlung der Orts" 
gruppe statt. Der Geschaftsfiihrer, Herr Buchwald-Kolmar, 
sprach iiber Steuerfragen. Aus Mitgliederkreisen wurde der 
Wunsch nach einem Lichtbildervortrage geauBert. Der Termin 
fiir eine Versammlung mit einem solchen Vortrage steht noch 
nicht fest.
Czarnków (Czarnikau):

Die Ortsgruppe hielt am 17. 1. 1938 ihre monatliche Ver- 
sammlung ab. Der Obmann begriifite die erschienenen Mitglieder 
zu der neuen Arbeit im neuen Jahr und verlas den Jahresbericht 
der Ortsgruppe. Der Geschaftsfiihrer, Herr Buchwald-Kolmar, 
gab Auskunft auf steuerrechtliche und andere Anfragen. Eine 
lebhafte Aussprache iiber verschiedene Tagesfragen hielt die Mit­
glieder noch langere Zeit beisammen.
Dobrzyca

Wir gratulieren unserem Jangjahrigen Mitglied, dem ZiegeL 
meister Wilhelm S c h el s k e , zu seinem am 16. Februar statb 
findenen 70. Geburtstag. Verbandskamerad Schelske leitet seit 
47 Jahren die Ziegelei in Fabjanów. Unsere besten Wiinsche bringen 
wir hiermit zum Ausdruck.
Grodzisk (Gratz):

Am 27. Januar 1938 hatte die Ortsgruppe eine gut be- 
suchte Versammlung im Hotel Zweiger veranstaltet, die aus 
Posen von den Herren vom Hauptvorstande Dr. Scholz, Rechts- 
anwalt Grzegorzewski und Hauptgeschaftsfiihrer Dr. Thoma- 
schewski, sowie Herrn Hauptschriftleiter Rinke besucht war. 
Nach BegriiBung durch den Obmann, Uhrmachermeister Bielke, 
einem gemeinsamen Lied und einem Vortrag des Chors sprach 
Herr Dr. Scholz iiber die Grundlagen unserer Verbandsarbeit. 
Herr Rechtsanwalt Grzegorzewski hielt einen Vortrag iiber 
,, Streifziige durch das Strafrecht". Die anschlieBende Diskussion 
legte Zeugnis von dem Interesse, mit deni Mitglieder und Gaste 
den Ausfiihrungen der Redner gefolgt waren. Erst in den spaten 
Abendstunden konnte der Versammlungsleiter mit Dank an 
die Redner und Gaste die gut gelungene Versammlung schlieBen. 
Kłec'o (Kletz'o):

Am 16. Januar hatte die Ortsgruppe ihr Winterfest, das 
ais Werbeveranstaltung der Ortsgruppe gedacht war und eine 
Reihe von Volksgenossen und Gi.sten versammelte. Gesangs- 
darbietungen der Mitglieder und ein lustiges Theaterstiick der 
Wongrowitzer Verbandskameraden hatten zur Ausgestaltung 
des gelungenen Werbeabends beigetragen.
Leszno (Lissa)

I
 Die Ortsgruppe betrauert das Ableben zweier ihrer*

Mitglieder, der Geschaftsbesitzerin

Helene von Mauschwitz
und des Kaufmanns

August Laskę

I
 Wir werden ihr Andenken stets in Ehren halten.

Verband fiir Handel und Gewerbe 
Ortsgruppe Leszno.

Nowy Tomyśl (Neutomischel):
Am 12. Januar hatte die Ortsgruppe ihre Monatsversamm- 

lung bei Kern, die durch Obmann Kaufmann Tepper geleitet 
wurde. In Erledigung der Verbandsangelegenheiten wurde 
besonders die Frage der Lesemappen und der umfassenderen 
Auswertung derselben besprochen, auch wurde die Wahl des 
Beirats an Stelle des verzogenen Herrn Appelt vorgenommen, 
die durch einstimmiges Ergebnis Herrn Baumunk zum Beirat 
bestimmte. Dipl.-Kaufmann Harlos-Posen hielt alsdann einen 
ausfuhrlichen interessanten Vortrag iiber „die Reklame des 
Kleinkaufmanns und Gewerbetreibenden". In der Aussprache 
wurden verschiedene Anregungen gegeben, die zur Erlauterung 
beitrugen. Alsdann sprach Dr. Thomaschewski iiber den Weg 
der Yerbandsarbeit im Jahre 1937 und die Ausrichtung unserer 
Organisation fiir 1938. In der allgemeinen Aussprache wurde 
u. a. besonders die Frage des Beitritts zum Christlichen Kauf- 
miinnischen Verband besprochen.
Osieczna (Storcbnest)

Am 31. Januar feierte Verbandskamerad Gastwirt Karl 
R e i s c h s Storchnest seinen 70. Geburtstag. Wir iibermitteln ihm 
auf diesem Wege unsere besten Gliickwiinsche.

Ostrów (Ostrowo):
Am 28. Januar fand im Yereinslokal eine Monatsversamm- 

lung statt, in dereń Mittelpunkt ein Lichtbildervortrag des 
Hauptgeschaftsfiihrers Dr. Thomaschewski iiber „ZeitgemaBe 
Móbelgestaltung" stand. Im Laufe der Sitzung wurden durch 
den Vorsitzenden der Ortsgruppe, Herrn Alfred Hoffmann, 
laufende Verbandsarbeiten besprochen, wahrend der Haupt- 
geschftftsfiihrer einen Riickblick iiber die Leistungen des Ver- 
bandes im Jahre 1937 gab. Die Sitzung, zu der eine Reihe von 
Familienangehórigen erschienen waren, hatte einen harmonischen 
Verlauf und vereinigte Mitglieder und Gaste bis in die spaten 
Abendstunden.
Poznań (Posen)

Der Tod entriss uns plotzlich eines unserer treuesten 
Mitglieder. den Grosskaufmann

Gustav Glaetzner
Wir werden sein Andenken in hohen Ehren halten! 

Verband fiir Handel und Gewerbe 
Ortsgruppe Poznań.

Rakoniewice (Ra’ witz):
Am 22. Januar konnte unser altes, treues Mitglied, der 

Schmiedemeister Karl Stache hier, sein 50 jahriges Meister- 
jubilaum feiern. Bis zum vorigen Jahre, ais er den Betrieb seinem 
Sohne iibergab, hat der Jubilar in seiner Werkstatt noch riistig 
mitgearbeitet. In voller kórperlicher und geistiger Frische konnte 
der 76jhrige die Wiinsche des Vorstandes unserer Ortsgruppe 
entgegennehmen. Der Hauptvorstónd unseres Verbandes lieB 
dem Jubilar durch die Ortsgruppe ein Diplom iiberreichen und 
herzliche Gliickwiinsche iibermitteln.

Das uniibertroffene Backbuch „Backen macht Freude“ der 
Firma Dr. A. Oetker ist in allen KolonialwarengeschSften 

und Bucbhandlungen erhaitlich.
Ermafligter Preis 30 Groscłien.
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Briefkasten
Jeder Anfrage sind ais evtl. Portokosten 25 gr. in Briefmarken 

beizufiigen. Die Beantwortung erfolgt in der Reihenfolge ihres Ein» 
gangs nach Massgabe in der nachśten Nummer des Verbandsblattes. 
Der Briefkasten steht nur unseren Mitgliedern zur Verfugung. Es 
ist also erforderlich, die genaue Anschrift anzugeben. Anonyme 
Anfragen werden nicht beantwortet. Die Anfragen sind mit dem 
Vermerk „Briefkasten" zu versehen.

Frage: Wie hoch ist das Krankengeld, das die Sozialversiche» 
rungsanstalt einem Arbeitnehmer wahrend dessen Krankheit zahlt?

K. S. in P.

Antwort: Wahrend der Krankheit eines versicherten Arbeit! 
nehmers zahlt die Sozialversicherungsanstałt (Ubezpieczalnia Spo> 
łeczna) ein Krankengeld in Hóhe von 60 Prozent des durchschnitb 
lichen Erwerbs. Familienvater erhalten mit Kinderzulage zusammen 
75 Prozent ihres Gehaltes. Die Beihilfe wird fur jeden vom Arzt 
der Versicherungsanstalt bestatigten Tag, an dem der Versicherte 
arbeitsunfahig war bzw. ist, ausgezahlt.

Einen Anspruch auf das Krankengeld haben nicht: 1. Phy» 
sische Arbeiter, wahrend der Zeit ihrer Krankheit, in der sie auf 
Grund der gesetzlichen Bestimmungen iiber die Arbeitsvorschriften 
oder des Arbeitsvertages vom Arbeitgeber den vollen Lohn aus» 
gezahlt erhalten. 2. Geistesarbeiter (Angestellte) wahrend der Zeit 
der Krankheit, in der ihnen gegeniiber dem Arbeitgeber das Recht 
auf ein volles Gehalt zusteht (grundsiitzlich drei Monate). 3. Lehrs 
lingen, Praktikanten, Yolonteuren und Yerwandten des Arbeitgebers.

Posen: 'Hosenmonłag im Posener Jłand- 
werkerverein am 28 Februar abends 
im Deutschen J4aus. Alle Ortsgruppen und 
Mitglieder des Verbandes sind eingeladen!

Buchbesprechungen
Dr. W. Kaminsky: Die Kundenkredit-Finanzierung. (Gefi, Gesell- 

schaft fiir Kundenkredit-Finanzierung m. b. H., Berlin.) Band 37 
der Schriftenreihe „Deutsche Grossbetriebe". 83 Seiten und 
4 Seiten Formulare. Halbl. 2.30 M. Verlag J. J. Arnd (Ueber- 
see-Post) Leipzig C 1.
Das Buch bringt zunachst eine Darstellung der Entwicklung des 

Tc ilzahlungsgeschaftes im deutschen Giiterabsatz, des derzeitig;.-n 
Umfanges der Kundcnkredite und der Vertriebsformen, in denen sich 
das Teilzahlungsgeschaft vollzieht. Sodann werden der Aufbau der 
bankmassigen Kundenkredit-Finanzierung ais des jiingsten Zweiges 
der reichsd:ut;chen Kreditwirtschaft und die yerschiedenen tech- 
nischen Methoden dargestellt, die gegenwartig angewendet werden. 
Eine eingehende organisatorische Darstellung der Gefi-Gesellschaft
m. b. H. fiir Kundenkredit-Finanzierung, die im Rahmen der deut­
schen Teilzahlungs-Kreditinstitute eine fiihrende Stellung einnimmt, 
sowie ihrer westdeutschen Tochtergesellschaften gibt der Oeffent- 
lichkeit Einblick in die betriebswirtschaftlichen Probleme und 
Leistungen der Teilzahlungs-Finanzierung. In diesem Zusammen- 
hange wird nicht nur die technische Organisation eingehend er- 
lautert, sondern es werden auch im einzelnen die Grundsatze er- 
órtert, die bei der Einraumung von Kundenkrediten massgebend sind, 
und dereń Beachtung fiir eine gesunde Anwendung dieser Kredit- 
form notwendig ist.

IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIW

Yerbandsfagung 1938
(Vo>13ufige Einladung)

Am Miffwoch, dem 16. Marz 1938, vormiffags 11 Łlhr findef 
im ‘Deutschen Jiause (friih. Loge), Poznań, Grobla 25, die

28. Beirafssitzung
des Verbandes fiir Jdandel und Gewerbe e. V., Poznań, statt.

Tagesordnung:
1. Eroffnung 6. Wahlen:
2. Geschafts- und Kassenbericht a) der Vorstandsmitglieder
3. Revisionsbericht b) der Kassenpriifer
4. Etatsvoranschlag 7. Festlegung des Beitrages
5. Entlastung 8. Verscbiedenes.

Antrage zu Punkt Verschiedenes sind der Hauptgeschaftsstelle bis zum 5. Marz 1938 einzureichen. 
AnschlieBend an die Beiratssitzung

11. Verbandstagung
(Mitgliederversammlung)
Tagesordnung:

1. Eroffnung durch den Herm Verbandsvorsitzenden
2. Tatigkeitsbericht des Verbandsvorstandes
3. Arbeitsbericht sowie Tatigkeitsbericht der Buchstellenarbeit
4. Verbandsarbeit 1938
5. Verschiedenes.

Anderung der Tagesordnung vorbehalten.
‘Der Jłaupfvorstand
i. A.: Dr. lhomaschewski, 

JłaupfgeschSffsfuhrer.

!■
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Der Angestellte

220 Jahre Schreibmaschinengeschichte
(Von Martin Viessmann.)

(Fortsetzung.)
Die erste fabrikmassig hergestellte Schreibmaschine, die 

iibrigens vereinzelt auch in Deutschland gekauft wurde, stammte 
von dem danischen Pastor Malling*Hansen.  Seine „Schreibkugel" 
(1865) war wieder ganz anders konstruiert. Stabe waren halb*  
kugelfórmig auf einen Punkt, den Anschlagspunkt auf der Walze, 
gerichtet und trugen an einem Ende die „Typen“, am anderen 
Ende die „Anschlagtasten". Heute noch vorhandene Briefe, die 
mit diesen Maschinen geschrieben wurden, beweisen die damit 
erzielte Klarheit, Schónheit und Żeilengradheit. . Ein Modeli wurde 
sogar elektrisch betrieben. Der Preis betrug zuerst 1200 Kronen, 
zum Schluss nur noch 150 Kronen. Durch die spater gefundenen 
besseren Losungen verschwanden aber diese Maschinen bald wieder 
vom Markt.

Alle Maschinen, die bis zu den 60er Jahren des vorigen Jahr*  
hunderts erfunden wurden — hier konnten nur die wichtigsten 
genannt werden — waren aber mehr oder minder Versuche, die 
keine praktische Bedeutung erlangten. Es handelt sich eben doch 
um noch zu unbeholfene, mangelhafte Schreibgerate, wenngleich 
teilweise gute Entwicklungsmóglichkeiten bestanden. Auch fehlte 
in Europa das Verstandnis der Oeffentlichkeit. Die Amerikaner 
waren allen neuen Dingen viel eher zuganglich, und von ihnen 
ging auch der Vorstoss zur rationellen Gestaltung der Biiroarbeit 
durch Verwendung von Maschinen aus. So kam es, dass in USA 
die ersten wirklich brauchbaren und preiswerten Maschinen ge*  
schaffen wurden und von dort auch nach Europa in grossen Mengen 
kamen. — Dass die dafiir grundlegende Erfindung von einem 
Deutschen stammt (Franz Xaver Wagner), darf uns Deutsche mit 
besondcrem Stolz erfiillen.

Schon 1866 hatte der Amerikaner Pratt eine sehr beachtliche 
Maschine konstruiert, die allerdings keine Bedeutung erlangte. Auf 
Grund einer Beschreibung in einer Zeitschrift ist angeblich ein 
Freundeskreis von Erfindern zur Konstruktion einer brauchbaren 
Schreibmaschine angeregt worden. Die Freunde verstanden es 
auch, immer wieder Geldleute zu interessieren. Es wurde mit 
Leidenschaft konstruiert und immer wieder verbessert. Ein mass*  
gebender Geldmann (Patentanwalt Densmore) z. B. zerschlug riick*  
sichtslos Modelle, die er noch nicht fiir vollkommen hielt, 5nit dem

die Markę 
fur Qualitatsarbeit!

Hammer. Der Haupterfinder war der Buchdrucker Sholes. Das 
erste Modeli wurde 1867 fertiggcstellt. Nach rerschiedenen Ver*  
bessęrungen wurde, ais wieder einmal das Geld ausging, durch 
einen neuen, ausserst riihrigen Mitarbeiter, den Kaufmann Yost, die 
Gewehrfabrik Remington fiir die Fabrikation gewonnen. Diese 
Fabrik brachte die Maschine unter ihrem Namen weiter verbessert 
1876 heraus. Allerdings konnten Verkaufe erst nach Ueberwindung 
der Vorurteile und des Mangels an ausgebildeten Maschinen*  
schreibern in grósśerem Umfangc erzielt werden. Die Maschine 
wieś ungefahr die gleiche Konstruktion auf, wie das Schreibklavier 
von Ravizza. Von den heutigen Maschinen unterschied sie sich in 
der Arbeitsweise vor allem dadurch, dass die Schrift unsichtbar 
war bzw. erst nach Hochklappen des Wagens gelesen werden 
konnte.

Bald entstanden der Remington Konkurrenten. Ein Mit*  
arbeiter, der bereits erwahnte Kaufmann Yost, schied aus und 
brachte mit anderen Finańzleuten zunachst die „Caligraph" (1880) und 
spater, zusammen mit Franz Xaver Wagner, die „Yost" (1887) her*  
aus. Beide fanden starkę Verbreitung in Amerika und Europa und 
unterschieden sich von der Remington durch ihre „Volltastatur“ 
(keine Umschaltung, fur Gross*  und Kleinbuchstaben getrennte 
Taśten).

Auch die Smith*Premier  (1888) wurde viel gekauft. Spater 
wurde diese Gesellschaft von Remington mit iibernommen.

Alle bisher erwahnten amerikanischen Maschinen hatten den 
Nachteil, dass man das Geschriebene erst beim Herausnehmen des 
Bogens oder durch Hochklappen der Walze sehen konnte. Ver*  
schiedene Erfinder haben nach Auswegen gesucht und sind dabei 
zu verschiedenen Losungen gekommen. Bei einigen Maschinen 
wurden die bisher iiblichen Typenhebel ersetzt durch Typenriider, 
Typenzylinder oder Typenschiffchen (z. B. 1879 Crandall, 1880 
Hammond, 1893 Blickenderfer, die beiden letzteren sehr weit ver*  
breitet, die Blickenderfer wegen ihres geringen Gewichts vor allem 
ais Reiseschreibmaschine verwendet).

Typenrad bzw. Typenzylinder, auf denen die cinzelnen Typen 
angebracht waren, wurden so gedreht und verschoben, dass die be*  
treffende Type zur Anschlagstelle kam. Auch die sogen. Zeiger*  
Maschinen (z. B. die lange vielgekaufte Mignon) waren nach diesem 
Gruńdsatz gebaut. Vorteil: Sofortige Lesbarkeit des Geschriebenen, 
Auswechselbarkeit der Typenrader und dadurch verschiedene 
Schrift, auch fiir Fremdsprachen. — Nachteile: Schlechte Durch*  
schlagskraft, kein Schnellschreiben. Die erste Zeiger * Maschine 
war die Kosmopolit (1888). — Die erste deutsche fabrikmassig her*  
gestellte Schreibmaschine uberhaupt war die Hammonia (1884), die 
von der gleichen Firma geliefert wurde, aber keine grosse Be*  
deutung erlangte.

(Schluss folgt.)

Fragekasten des V. D. A.
Frage: Kann mein 17jśihriger Sohn einem Verein angehóren?
Antwort: Nach dem Vereinsgesetz vom 27. Oktober 1912 

konnen Jugendliche im Al ter von 14 bis 18 Jahren nur mit Zu*  
stimmung ihrer gesetzlichen Vertreter Vereinen angehóren. Sie 
sind aber nicht berechtigt, an Abstimmungen teilzunehmen und sich 
an den Wahlen zu beteiligen. Schuljugend (mit Ausnahme der 
Hochschuljugend) darf keinen Vereinen angehóren.

Frage: Wie hat sich der stellungslos gewordene Angestellte 
zu verhalten?

Antwort: In vielen Fiillen ist es vorgekommen, dass Ange*  
stellte, die entlassen wurden und den Verlust ihrer Stellung den 
zustandigen Stellen zu spat gemeldet hatten, dann auf die recht*  
zeitige Auszahlung der ihnen zustehenden Unterstiitzung warten 
mussten. Um sich eine rechtzeitige Auszahlung der Unterstiitzung 
bei der Sozialversicherungsanstalt zu sichern, ist es vor allem not*  
wendig, dass der Angestellte sofort nach Verlust seiner Arbeitsstelle 
sich im Arbeitsfondsburo der Wojewodschaft oder der zustandigen 
Zweigstelle registrieren lasst, die dem Arbeitsuchenden eine Legi*  
timation ausstellt. In den Ortschaften, in denen kein Arbeits*  
losenbiiro der Wojewodschaft oder eine Zweigstelle besteht, ist die 
Sózialversicherungsanstalt in dem betreffenden Orte fiir die Regi*  
strierung zustiindig. Wenn auch dieses Institut nicht am Orte vor*  
handen ist, sind die Stadtverwaltungen oder die Gemeindeamter 
ermachtigt, die Registrierung entgegenzunehmen. Bei der Registrie*  
rung ist eine vom Arbeitgeber unterzeichnete Bescheinigung vorzu*  
legen, in der die Lósung des Dienstverhaltnisses festgestellt wird. 
Fiir die Bescheinigung muss das vorgedruckte Formular Nr. 7 be*  
nutzt werden. Wenn der Entlassene, der die Unterstiitzung bean*  
tragt, nicht die Móglichkeit hat, sich sofort die Bescheinigung vom 
Arbeitgeber zu besorgen, hat er anhand anderer Dokumente das 
bestandene Dienstverhaltnis zu beweisen. Der Stellungslose muss 
sich an den vom Registrierungsamt bestimmten Terminen regel*  
massig im Registrierungsbiiro melden (Mitte und Ende eines jeden 
Monats), um nicht den Anspruch auf die Unterstiitzung zu ver*  
lieren.
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♦ « Der Handwerker - *

Wer rastet, der rostet!
Wichtig fiir alle Handwerker

„Je mehr ais sich ein Kiinstler plagt. 
Je mehr er sich zum FleiBe zwingt, 
Um desto mehr es ihm gelingt. 
Drum iibe dich nur jeden Tag,
Und du wirst seh’n, was das vermag." (Goethe.)

Hunderttausende junger Menschen durchlaufen eine 
Handwerkerlehre und erhalten so im Meisterhaus und in 
der Berufsschule die praktischen und theoretischen Grund- 
lagen und Grundbegriffe ihres erwahlten Berufes vermittelt.

Das erste Ziel der beruflichen Laufbahn stellt gewohnlich 
die Gesellenpriifung dar. Sie soli und muB die erste groBe 
Sichtung sein. Fiir den, der seinen Anlagen und Fahigkeiten 
entsprechend sich den rechten Beruf wahlte und wahrend 
der Lehrzeit seine Pflicht und Schuldigkeit tat, wird sie die 
Bestatigung und Anerkennung fleiBigen Lernens und 
Strebens sein. Far den anderen wird sie ein Halt und eine 
Warnung sein; denn noch ist ja der Mensch jung und noch 
ist es Zeit, andere erfolgreiche Wege einzuschlagen. Auch 
die Gesellenpriifung soli so an der Verwirklichung des Grund- 
satzes, daB in der Wirtschaft „der rechte Mann am rechten 
Platze“ stehen muB, mitarbeiten.

Die Erfahrung zeigt aber nun, daB mit erfolgreicher 
Ablegung der Gesellenpriifung, mit dcm Erhalt des Gesellen- 
briefes fiir so unendlich viele jungę Handwerker Jahre des 
Stillstandes und damit Riickganges in der beruflichen Aus- 
bildung folgen. Die Jahre zwischen Gesellenpriifung und 
Meisterprufung bedeuten fur viele eine groBe Liicke, ver- 
lorene Zeit.

GewiB soli sich jeder nach bestandener Priifung freuen 
und mit gesundem Berufsstolz ais „Geselle“ die zweite 
Etappe der beruflichen Laufbahn beginnen. Frei von der 
Betreuung des Eltern- und Meisterhauses heiBt es nun, selb- 
standig den Weg weitergehen. Diese Tatsache verpflichtet 
aber jeden Handwerksgesellen, daB er nun durch Arbeit an 
sich und Steigerung seiner Leistung diesen Lebensraum aus- 
bauen und sichern hilft. Deshalb gilt es, den neuen Abschnitt 
der Berufslaufbahn antreten mit einem Marschziel. Dieses 
Ziel aber kann nur sein fiir jeden rechten deutschen Hand­
werksgesellen : Meister werden!

Hieran kann man nicht. erst denken, wenn fiinf bis 
sechs Jahre voriibergegangen sind und man' unterdessen 
24 Jahre alt geworden ist. Hieran muB man denken vom 
ersten Tage der Gesellenschaft an. Hierauf muB man mit 
dauerndem FleiBe, mit Energie und Zahigkeit hinarbeiten. 
Die Gesellenjahre diirfen nicht ungenutzt ver- 
streichen, sondern sie miissen Jahre ununter- 
brochener Weiterbildung werden. GroB 
sind die Anforderungen , welche zur 
Meisterprufung in Zukunft an den Hand­
werker gestellt werden. Noch gro Ber 
werden die Anforderungen sein, die der 
E x i s t e n z k a m p f, das Leben, an einen 
Handwerksmeister steli en wird. Deshalb 
muB jeder im wahrsten Sinne des Wortes „Meister” seines 
Handwerkes werden.

Das kann man aber nicht, wenn man erst wenige Wochen 
vor der Meisterprufung 6ich hieran erinnert. Was man in 
letzter Eile nur fiir die Priifung sich hastig aneignet, ist fiir6 
Leben wertlos. „Wie gewonnen, so zerronnen”, gilt von 
einem nur fiir die Priifung erworbenem Wissen. Nur wenn 
man sich stetig, vor allem in den Gesellenjahren weiterbildet, 
wird man Nutzen fiir immer haben kónnen. Man soli sich 
aus diesem Grunde, wenn auch die Verlockungen groB sind, 
nicht allzusehr ablenken lassen durch andere Dinge, Ver- 
gniigungen usw., sondern soli immer daran denken, daB die 
Berufsbildung am meisten not tut. Das ganze Denken und 
Trachten des jungen Handwerkers sei deshalb an erster 
Stelle der Beruf. Nur wer hier seinen ganzen Mann steht, 
erfiillt seine Pflicht gegeniiber Volk, Familie und Handwerk.

Aus diesem Grunde muB es Uberzeugung jedes Hand­
werkers werden, daB berufliche Fortbildung nach der Ge- 
sellenpriifung ein Grundpfeiler des Wiederaufbaues unseres 
Handwerks ist.

Die Jahre zwischen Gesellen- und 
Meisterpriifung diirfen keine Lucke sein, 
sondern miissen Jahre des Lernens, der 
Weiterbildung, des Reifens, der V e r - 
vollkommnung werden.

Uns lehrt hier die alte Zunft des Mittelalters die Not- 
wendigkeit unserer Forderung. Damals war die Zeit der 
Gesellenschaft ein Abschnitt der Vervolikommnung. Durch 
die einfache Forderung einer zwei- oder dreijahrigen Wander- 
schaft vor Ablegung der Meisterprufung war damals das 
Problem in bester Form gelóst. Man ging einfach von der 
uralten Erfahrung aus, daB der Mensch durchs Wandern 
lernt, wie auch der Romer im gleichen Sinne schon vordem 
sagte; „Ambulandi discimus”. Die Wanderschaft óffnete 
den Blick des Menschen fiir sein Heimatland, bereicherte ihn 
mit Erfahrungen, stahlte den Charakter, liefi ganze Manner 
heranreifen. So wechselte der Student von Semester zu 
Semester den Universitatsort. So begab sich der Hand- 
werksgeselle hinaus auf die Walze. Unendlich viel Nutzen 
brachte die Wanderzeit dem einzelnen, dem ganzen Stande, 
dem Volke. Leider ist diese Sitte einer modernen Zeit, einer 
Zeit des Hastens und Jagens, zum Opfer gcfallen, Im na- 
tionalsozialistischen Deutschland lebt diese Sitte allmahlich 
wieder auf. Unserem Handwerker sind Moglichkeiten fiir 
das Gesellenwandern z. Zt. noch nicht gegeben. Jedoch 
werden wir gemeinsam Wege und Mittel suchen miissen, um 
diesen alten wertvollen Brauch auch bei uns wieder zum 
Leben zu erwecken.

Wer mit klarem Blick sich einmal umsieht, wird er- 
kennen, daB gerade der handwerkliche Kleinbetrieb viele 
und umfangreichere Anforderungen an die ihm angehoren- 
den Menschen stellt ais mancher Spezialberuf. Wie mannig- 
faltig und wie weitgreifend die Aufgaben eines Handwerks- 
meisters sind, ist ja ausfiihrlich an anderer Stelle der Zeitung 
behandelt worden. (Fortsetzung folgt.)

Kaaft man bar, dann hat man keine Sorgen, 
lieber etwas warten — aber niemals bor gen!

Katnpf dem Borgunwesen
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Ein neues Gewerberecht und billige Kredite
In der Sitzung der Haushaltskommission des Sejms, in 

der Ober den Voranschlag zum Haushaltsplan des Mini­
steriums fur Handel und Gewerbe beraten wurde, hielt 
Minister Dr. Roman eine langere Rede, in der er auch einige 
im Augenblick sehr brennende Fragen des Handwerks be- 
handelte.

Zu Beginn stellte der Minister fest, daB das Handwerk, 
das in Polen augenblicklich ca. 350 000 Werkstatten zahlte 
und iiber 2% Millionen Menschen zum Erwerb des Lebens- 
unterhaltes diene, unter einer Reihe von MiBstanden leidet 
und von der Besserung der Wirtschaftskonjunktur noch 
nichts verspurt hat.

Den Hauptgrund fiir diesen Zustand sieht der Minister 
im Fehlen einer geeigneten Gesetzgebung, die der augen- 
blicklichen Lagę des Handwerks gerecht wurde. Aus diesem 
Grunde — so stellt der Minister fest — strebt das Mini- 
sterium fiir Handel und Gewerbe zu einer moglichst raschen 
aber grundsatzlichen Erneuerung des Gewerberechtes. Be- 
sondere Aufmerksamkeit soli der Organisation der Selbst- 
verwaltungsinstitute d. h. der Handwerkskammern und 
Innungen gewidmet werden, dereń Betatigungsfreiheit durch 

.die Anderung des Gewerberechtes im Jahre 1934 erheblich 
beschrankt worden war. Die Innungen miiBten — nach 
Ansicht von Minister Dr. Roman — zu der alten und Jahr- 
hunderte giiltig gewesenen Tradition und Aktivitat, die auf 
gesunden organisatorischen und finanziellen Grundlagen 
fuBte, zuriickkehren. Die enge Zusammenarbeit mit den 
Handwerkskammern muB zur Neugriindung der wirtschaft- 
lichen Selbstverwaltung des Handwerks in Polen fiihren.

. Im weiteren Teil seiner Rede beriihrte Minister Dr. Ro­
man ein fiir das Handwerk nicht minder wichtiges Problem: 
die Beschaffung billiger und zuganglicher Kredite. Zu 
diesem Zwecke wird vom Ministerium fiir Handel und Ge­
werbe eine Gesetzesvorlage iiber ein eintragbares Pfandrecht 
aiif Maschinen und Motoren von Handwerksbetrieben zur 

Sicherung eines billigen Investitions- und Umsatzkredites 
ausgearbeitet. Aufierdem ist eine Aktion zum Ausbau des 
kleinpolnischen Gewerbefonds beabsichtigt. Dieser Fonds 
soli vergroBert und sein Arbeitsgebiet auf ganz Polen aus- 
gedehnt werden.

Zum SchluB seiner Ausfiihrungen stellte der Minister 
fest, daB eine der Grundbedingungen fiir die weitere Ent- 
wicklung des Handwerks in Polen sei, daB seine besonderen 
Bediirfnisse auf allen Gebieten der Wirtschaftspolitik dauernd 
und konsequent beriicksichtigt werden.

Das Handwerk in Polen wird mit Genugtuung von 
diesem Streben des Ministeriums Kenntnis nehmen, denn 
tatsMchlich sind die Erneuerung des Gewerberechtes und die 
Beschaffung billiger Kredite die beiden Probleme, dereń 
Losung im Augenblick besonders brennend und fiir die 
weitere Entwicklung entscheidend ist. Wie weit jedoch die 
Durchfiihrung der geplanten MaBnahmen zur Kreditbe- 
schaffung unseren deutschen Handwerkern helfen werden, 
bleibt abzuwarten.

Zu den Problemen des Handwerks ergriff auch der 
Abgeordnete Jahoda-Żółtowski das Wort. Er sprach iiber 
die Notwendigkeit, dem Handwerk die Erneuerung der Werk­
statten zu ermoglichen. Eine grofie Gefahr fiir das Hand­
werk sieht der Abgeordnete in dem tiefen Niveau, auf das 
das handwerkliche Kónnen des Nachwuchses gesunken ist, 
und in der geringen Allgemeinbildung, mit der die Lehr- 
linge heute ihre Lehre beginnen. Besonders scharf kritisierte 
Jahoda-Żółtowski die Verordnung iiber die Heimarbeit vom
27. November 1937. Er brachte zum Ausdruck, daB nur 
eine Anderung der Verordnung die dem Handwerk drohende 
Gefahr beseitigen kann. Die Anderung sei aber sehr bald 
vorzunehmen, da das neue Gewerberecht bereits von einer 
Kommission des Ministeriums fiir Handel und Gewerbe 
bearbeitet wird.

Neuer Leiter in der Handwerksabteilung des Ministeriums fur Handel und Gewerbe
An Stelle des Herrn J. Chrzanowski ist Herr Dr. So­

wiński zum Leiter der Abteilung fiir das Handwerk im 
Ministerium fiir Handel und Gewerbe berufen worden. 
Dr. Władysław Sowiński wurde in GroBpolen geboren und 
in Pommerellen erzogen. Er studierte an den Universitaten 
in Miinchen, Greifswald und Breslau. Im Jahre 1911 be- 
endete er das Studium der Rechtswissenschaften und pro- 
movierte 1912 zum Doktor. Sein Richter- und Rechts- 

anwaltsexamen bestand er im Jahre 1919. An den pol­
nischen Freiheitskftmpfen nahm er bis 1924 teil und erreichte 
den Grad eines Majors. Seit 1924 arbeitet Herr Dr. Sowiński 
im Ministerium fiir Handel und Gewerbe.

Das Handwerk Westpolens hat von dieser Ernennung 
mit besonderer Freude Kenntnis genommen, erwartet es doch 
von Dr. Sowiński ais gebiirtigen GroBpolen besonderes Ver- 
standnis fiir die Handwerksfragen.

Reisen nach
Fahrt zur Internationalen Automobil- und Motorrad- 

ausstellung nach Berlin
Auf Anfragen einiger Mitglieder iiber eine Reise zur Internatio­

nalen Automobil- und Motorradausstellung, die in der Zeit vom 
18 Februar bis 6. Marz stattfindet, haben wir uns mit dem Reis-j- 
biiro „Francopol" in Verbindung. gesetzt und erhielten von dort 
fclgenden Bescheid:

Das Reisebiiro „Francopol**  veranstaltet eine _ Reise zur Auto- 
mobilausstellung nach Berlin. Abfahrt von Posen am 26. Februar 
urn 5.20 Uhr, Riickfahrt von Berlin am 4. Marz urn 17.47 Uhr. Die Reise 
kostet einschliesslich Pass und Sichtvermerk 85 zł. Ein Zwang zum 
Auskauf eines Akkreditives besteht nicht. Erforderlich sind folgende 
Papiere:

1. Wohnungsbescheinigung,
2. zwei Lichtbilder,

• 3. Personalausweis (dowód osobisty) mit Bescheinigung der 
Staatsangehórigkeit.

4. Genehmigung des Starosten (fiir Einwohner der Stadt Posen 
nicht erforderlich).

5. Militarausweis,
6. Mitgliedsaitsweis eines Automobil- oder Touringklubs (fiir 

Inhaber von Kraftfahrzeugen nicht erforderlich).
Meldungen sind rechtzeitig an das Reisebiiro „Francopol" zu 

rkhten, da die Zahl der genehmigten Passe sehr beschrankt ist.
Die Eintragungen beim Automobil- oder Tóuringklub besorgt

Deutschland
„Fiancopol". Pro Person diirfen mitgenommen werden: 100 bis 
500 RM zum Kursę von 212,54 und 30 Silbermark zum Tageskurs. 
Die Ar.meldungen und Papiere sind bis zum 19. Februar vormittags 
abzugeben, da verschiedene GMnge zu den Behórden noch rechtzeitig 
erledigt werden miissen. Das Reisebiiro „Francopol" verlegt a:n 
15. Februar seine Buroraume. Die neue Anschrift lautet „Francopol", 
Poznań, ul. Fredry 12.

Fahrt zur Leipziger Messe
Wie uns das Reisebiiro „Francopol" weiter mitteilt, veranstaltet 

es auch eine Fahrt zur Leipziger Messe. die in der Zeit vom 6. bis 
14. Marz stattfindet. Die Fahrt kostet ab Zbąszyn (Bentschen):

fur eine Reise von 7 Tagen zl 87 (Gruppen iiber 15 Mann),
,. „ „ „ 7 „ zl 105 (Einzelpass),
„ „ „ „ 14 „ zl 125 (Einzelpass).

Die Preise enthalten die Fahrtkosten, Reisepass, Sichtvermerk 
und Messeausweis. Die Reisetermine fiir die Gruppe (Sammelpass) 
'sind:

Abfahrt Poznań 6. Marz 2.47 Uhr — Ankunft Berlin 9.58 Uhr. 
Abfahrt Berlin 12. Marz 13.44 Uhr, — 
Ankunft Poznań 13. Marz 0-16 Uhr.
Erforderlich sind die gleichen Papiere wie zur Fahrt zur Auto- 

mobilaUsstellung mit Ausnahme des Mitgliedsausweises des Touring­
klubs, an dessen Stelle ein Messeausweis tritt. Den Messeausweis 
besorgt das Reisebiiro. Meldeschluss 8 Tage vor der Fahrt.
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Handel, Recht und Steuern
Wichtige Zahlungs- u. Meldetermine im Marz
1. Marz: Abgabe der Umsatzsteuer-Erklarung (podatek przemy­

słowy od obrotu) von physischen Personen fiir das Ge- 
schaftsjahr. 1937 auf yorgescłiriebenem Bogen.
Abgabe der Einkommensteuer-Erklarung auf vorgeschrie- 
benem Bogen von physischen Personen nach Teil I (freies 
Einkommen).
Falligkeit der 1. Ratę (Halfte) der Jaut Einkommensteuer- 
Erklarung entfallenden Steuer (Art. 69 der Steuer- 
ordnung).

7. Marz: Zahlung der Diensteinkommensteuer (pod. dochodowy od 
uposażeń) fiir Februar.

10. Marz: Anmeldung und Zahlung der Sozialversicherungsbeitrage 
an die zustSndige „Ubezpieczalnla Społeczna" fiir Fe­
bruar, und zwar:
fiir alle Arbeitnehmer: Kranken- und Unfallversiclierung, 
fiir Geistesarbeiter: Angestellten- und Arbeitslosen-Ver- 

sicherung,
fiir physische Arbeiter: Alters- und Invalidenversicherung, 
Anmeldung der Arbeitslosen-Versicherungsbeitrage fiir 

physische Arbeiter und der Arbeitsfonds-Beitrage fiir 
alle Arbeitnehmer fiir Februar,

bei dem zustandigen „Wojewódzkie Biuro Funduszu 
Pracy".

21. Marz: Zahlung der am 10. des Monats angemeldeten Arbeits- 
losen-Versicherungsbeitrage fiir physische Arbeiter und 
und der Arbeitsfondsbeitriige fiir alle Beschaftigten bei 
dem zustandigen „Wojewódzkie Biuro Funduszu Pracy".

25. Marz: Zahlung der Umsatzsteuer fiir Februar von: Handels- 
unternehmen der I. und II. Kat. (mit ordnungsgemasser 
Buchfuhrung); Industrieunternehmen der I. bis V. Kat. 
(mit ordnungsgemasser Buchfiihrung): allen juristischen 

7 Personen und Unternehmen, die zur óffentlichen Rech- 
nungslegung verpflichtet sind (Art. 36 des Gewerbesteuer- 
gesetzes).

Polnische Gesetze und Verordnungen in deutscher 
Uebersetzung.

Es wird darauf hingewiesen, daB in dem von der Firma 
„L e x“, Sp. z o. o., Poznań, Wały Leszczyńskiego 3, heraus- 
gegebenen Blatt „Polnische Gesetze und Verordnungen in 
deutscher Ubersetzung“ neue, fiir die Allgemeinheit sehr 
wichtige Verordnungen erschienen sind, und zwar: die Ver- 
ordnung betreffend die Materialien fiir den Bau von Dampf- 
kesseln und iiber den Bau von Dampfkesseln, ferner die 
Verordnung betreffend den Kraftwagenverkehr auf óffent­
lichen Wegen, die Ausfuhrungsverordnung zum Gesetz iiber 
den Arbeitsfonds, die Verordnung iiber die freiwillige Weiter- 
versicherung in der Sozialversicherung, die Verordnung 
betreffend die Beschlagnahme von Raumlichkeiten zur 
Bekampfung ansteckender Krankheiten, die Verordnung 
betreffend die hygienischen Bedingungen der Deputat- 
wohnungen in der Land- und Forstwirtschaft, das Finanz- 
strafgesetz nebst Ausfiihrungsbestimmungen in neuer 
Fassung, die Ausfiihrungsverordnung Zur Steuerordnung 
mit Formularanhang.

Alle diese Verordnungen konnen in Einzelheften bezogen 
werden. Das Einzelheft kostet 3,50 zł.

Die Steuerstundungsfrist lauft ab
Am 31. 3. d. Js. lauft die mit Verordnung des Finanzministers 

vom 15. 4. 1935 (Dz. Ust. Nr. 29/35) gewahrte Steuerstundung ab. 
Wir haben s. Zt. die obenerwahnte Verordnung in unserem Ver- 
bandsblatt (H.u.G. 5/1935, S. 59 und H.u.G. 6/1935, S. 71) ausfuhr- 
lich behandelt. Die nach der im Sinne dieser Verordnung im Laufe 
der Jahre 1935—38 erfolgten etappenweisen Streichung yerbleiben- 
den Steuerbetrage kónnen bis zum 31. 3. 38 in der Weise aus- 
geglichen werden, dass mit einer Barząhlung von 100 zł ein Steuer- 
riickstand von 150 zł getilgt wird. Es empfiehlt sich, uberall dort, 
wo die Finanzamter den Steuerschuldnern bisher den bis zum 31. 3. 
d. Js. gestundeten Riickstand nicht ins Gedachtnis gerufen haben, 
beim Finanzamt nachzufragen und den Ausgleich vorzunehmen, da 
die Finanzamter nach dem 31. Marz d. Js. unverziiglich zur zwangs- 
weisen Eintreibung der Steuerriickstande schreiten werden.

Das Verfiigungsrecht iiber Outhaben 
im Ausland

Es ist nicht abwegig, wenn wir auf gewisse vom Devisenregle*  
ment erfasste Transaktionen weisen, iiber die sich nicht alle Per* - 
sonen und Firmen entsprechend orientieren und sich dadurch auf 
Unannehmlichkeiten aussetzen. Es handelt sich namlich darum, 
unter welchen Bedingungen Personen oder Firmen, die in Polen 
wohnen oder hier ihren Sitz haben, ohne Genehmigung iiber die 
eigenen Guthaben im Ausland verfiigen konnen, ganz gleich ob sich 
diese in den Banken, bei Personen oder bei Firmen befinden.

Artikel 8, P. 2 der Verordnung des Staatspriisidenten vom 
26. April 1936 besagt, dass es ohne Genehmigung verboten ist, Aus*  
landem jegliche Art von Zahlungsmitteln zur Verfiigung zu stellen 
und Ueberweisungen, Ueberschreibungen und Auszahlungen ohne 
Riicksicht auf die Form und Valuta vorzunehmen. Die Devisenkom*  
mission hat lediglich das Verfiigungsrecht iiber die im Auslande 
vorhandenen Guthaben wahrend des Aufenthalts des Besitzers dieser 
Guthaben im Auslande zur Deckung des eigenen Unterhalts und 
desjenigen seiner Familienmitglieder sowie zur Deckung der Unter! 
haltskosten der im Ausland weilenden Familienmitglieder (zu Stu*  
dien*  oder Kurzwecken) erlaubt. Ausserdem ist es erlaubt, iiber 
die Eingange zu verfiigen, die im Auslande aus den dort im Besitz 
befindlichen Liegenschaften erzielt werden, jedoch nur zu einem erig 
mit dem Besitz dieser Liegenschaften verbundenen Zweck, also fiir 
Verwaltungsunkosten, zum Unterhalt der Liegenschaften und zur Be*  
zahlung von Zinsen und Kapitalien von Hypothekenschulden und 
Verpflichtungen, mit denen diese Liegenschaften belastet sind. Fiir 
den obigen Zweck diirfen jedoch solche Guthaben im Ausland 
nicht benutzt werden, auf die der Art. 10 der Verordnung des 
Staatspriisidenten beziiglich der Pflicht ausgedehnt worden ist, diese 
Guthaben zum Kauf anzubieten, insbesondere handelt es sich hier 
um die Guthaben fiir im Ausland verkaufte Waren, fiir Zinss und 
Dividendenpapiere sowie Kupons dieser Papiere.

Personen und Firmen, die im Auslande Guthaben besitzen, 
diirfen also ohne Genehmigung der Devisenkommission diese Gub 
haben weder von einer Auslandsbank in die andere iiberweisen, 
selbst nicht auf eigenes Konto, noch diese Guthaben zur Regu*  
lierung von Verpflichtungen benutzen, die sie anderen Personen 
oder Firmen im Ausland gegeniiber besitzen, noch fur diese Gub 
haben im Ausland Wertpapiere oder Liegenschaften kaufen.

Wenn eine Person im Lande wohnt und ihr Guthaben im 
Ausland besitzt und wenn sie dieses Guthaben zum Ankauf von 
Liegenschaften benutzen will, die im Lande liegen und einem Aus*  
liinder gehóren, so erfordert eine solche Transaktion die Genehmi*  
gung der Devisenkommission, da es sich ja darum handelt, einem 
Auslander Guthaben im Auslande zur Verfiigung zu stellen. Ebehso 
ist ein Kauf*  und Verkaufsabschluss iiber eine Liegenschaft im Lande, 
der zwischen zwei im Lande wohnende Personen abgeschlossen 
wird, genehmigungspflichtig, wenn die Zahlung im Ausland erfolgt.

Hierbei miissen Personen und Firmen, die die Antragśfor*  
mulare an die Banken oder an die Devisenkommission ausfullen, auf 
die Erklarung aufmerksam gemacht werden, die sie durch Unter*  
zeichnung der Antrage abgeben und dereń erster Punkt folgender*  
massen lautet: „Gleichzeitig erklare ich, dass ich keinerlei Guthaben 
im Auslande und auch kein Gold und keine auslandischen Zah*  
lungsmittel im Lande oder im Auslande besitze . . ." Bei Unter*  
zeichnung der Antrage ist es wichtig, sich iiber die Bedeutung dieser 
Erklarung klar zu werden. um sich nicht den aus Art. 16 der Ver*  
ordnung des Staatspriisidenten vom 26. April 1936 entspringenden 
Folgen auszusetzen.

Senkung von Sozialversicherungsbeitragen 
auBer Kraft

Die Posener Sozialversicherung veróffentlicht eine Mitteilung, 
die wir nachstehend wiedergeben:

„Die Arbeitgeber werden darauf hingewiesen, dass, nachdem am 
31. Dezember 1937 die Giiltigkeit der Notverordnung des Staats- 
prasidenten vom 14. Januar 1936 (Dz. U. Nr. 3, Pos. 24) und der 
Verordnung des Wohlfahrtsministers vom 24. Januar 1936 (Dz. U. 
Nr. 15, Pos. 142), die eine yoriibergehende Senkung von Versiche- 
rungsbeitragen einfuhrten, erloschen ist, keine Rechtsgrundlage mehr 
fiir eine Veranlagung dieser Beitrage in der durch die angefiihrten 
Vcrcrdnungen festgelegten Hóhe nach dem 1. Januar 1938 vor- 
handen ist.

Die Versicherungsbeitrage fiir Januar miissen also im Einklang 
mit den Bestimmungen des Gesetzes vom 28. Marz 1933 in der vor 
dem 1. Februar 1936 giiltigen Hóhe yeranlagt werden.
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Wichtig fiir Geistesarbeiter, die im letzten Kalender- 
jahr neben dem laufenden Gehalt einmalige Sonder- 
vergutungen (z. B.Weihnachtsgratifikationen) bezogen 

haben
Wir weisen auf die Bestimmungen des Art. 45 des Gesetzes 

iiber die staatliche Einkommensteuer (Dz. U. R. P. Nr. 2, Pos. 6 
vom Jahre 1936) hin, wonach Personen, die von rerschiedenen 
Arbeitgebern Gehalt beziehen oder die von einem Arbeitgeber 
zwei oder mehr laufende Gehalter beziehen bzw. neben dem 
laufenden Gehalt eine einmalige Entschadigung ■— s o f e r n 
die Gesamtsumme fiir das betreffende Ka­
le n d e rj a h r mehr ais zł 4 80 0,— betragt — ver- 
pflichtet sind, nach dem Ablauf des Jahres ais Einkommensteuer 
lt. Abteilung II d. Ges. den Unterschied zwischen 
dem Betrage zu entrichten, der vom Jahres- 
gesamtbezug lt. der Skala aus Artikel 43 
d. Ges. zu zahlen w a r e und der Gesamtsumme, 
die gemaB Art. 44 d. Ges. ais Gehaltssteuer 
im Laufe d e s v e r g a n g e n e n Jahres abgezogen 
wurde. Diesen Unterschied miissen die genannten Personen 
errechnen und an die Kasse des zustandigen Urząd Skarbowy 
in zwei Halbjahresraten bis zum 15. Aprił und 15. Oktober zahlen. 
Bei der Entrichtung der ersten Halbjahresrate ist an der Kasse 
des Urząd Skarbowy eine auf dem vorgeschriebenen Formular 
ausgefertigte Berechnung des Unterschiedes abzugeben. Formulare 
sind bei den Finanzamtern erhaltlich. Die Steuer ist jedoch so 
zu berechnen, daB von dem Einkommen der hóheren Stufe der 
Skala nach Abzug der Steuer niemals weniger verbleibt, ais von 
dem hochsten Einkommen der unmittelbar niedrigeren Stufe 
nach Abzug der Steuer verbleiben wurde, die auf diese Stufe 
entfallt.
Beispiele:

I. Jemand bezieht ein laufendes Monatsgehalt von zł 450,— 
und erhielt ferner eine Weihnachtsgratifikation in gleicher Hóhe. 
Der monatliche Steuerabzug betrug gemaB Stufe 26 der Skala 
6% der Gehaltssumme, im ganzen Jahr wurden also zł 324,— 
entrichtet und ferner bei der Auszahlung der Gratifikation 
zł 27,90 mithin insgesamt zł 351,90. Die Gesamtsumme des 
Jahresgehaltes zuziiglich der Gratifikation betragt zł 5 850,— 
so daB nur die Steuerstufe 27 der Skala mit dem Prozentsatz 
yon 6,2 in Anwendung kommt, was einen Steuerbetrag von 
zł 362,70 ergibt. Die Differenz von zł 10,80 mufi noch abgefiihrt 
werden.

II. Jemand bezieht ein laufendes Monatsgehalt von zł 500,— 
und erhielt ferner eine Gratifikation von zł 410,—. Der monat­
liche Steuerabzug betrug gemaB Stufe 27 der Skala 6,2% der 
Gehaltssumme, im ganzen Jahr wurden also zł 372,— entrichtet 
und ferner bei der Auszahlung der Gratifikation zł 27,06 mithin 
insgesamt zł 399,06. Die Gesamtsumme des Jahresgehaltes 
zuziiglich der Gratifikation betragt zł 6 410,—, so daB die Steuer­
stufe 29 der Skala mit dem Prozentsatz von 6,6 in Anwendung 
kommt, was einen Steuerbetrag von zł 423,06 ergibt. Die 
Differenz belauft sich demnach auf zł 24,—. Nach Abzug des 
Gesamtsteuerbetrages vom Betrage der Gesamtbeziige in Hóhe 
von zł 6 410,— verbleiben zł 5 986,94. Da sich nach Abzug der 
Steuer vom Hóchstbetrage der Steuerstufe 28 der Skala (6,4% 
von zł 6 400,—) der hóhere Betrag von zł 5 990,40 ergibt, ist 
die sich hiernach ergebende Differenz von zł 3,46 vom Betrage 
von zł 24,— abzuziehen und es miissen noch zł 20,54 abgefiihrt 
werden.

Ist der Unternehmer verpflichtet, dem Finanzamt 
Angaben iiber seine Umsatze mit Liefer- und Ab- 

nehmerfirmen zu machen?
Gemass Art. 60 der Steuerordnung sind Gewerbeunternehmen 

aller Art verpflichtet, den Finanzbehórden Angaben iiber die Um< 
satze mit Liefer; und Abnehmerfirmen zu machen. Auf Grund 
dieser Bestimmung fordem die Finahziimter jiihrlich auf, iiber die 
Umsatze mit Liefer; und Abnehmerfrfmen Angaben zu machen, die 
dann ais Besteuerungsgrundlage dienen.

Es kann vorkommen, dass die Erteilung der angefcrderten An; 
gaben nur mit grosser Miihe móglich ist. Immer ist das der Fali, 
wenn die Finanzbehórden nicht Angaben iiber einen bestimmten 
Steuerzahler, sondern eine firmenmassig geordnete Aufstellung der 
Ein< und Verkaufsumsiitze fordem. Auch in verhaltnismassig kleinen 
Unternehmen kann die Anfertigung einer solchen Zusammenstel; 
lung mit einem grossen Arbeitsaufwand verbunden sein, den zu be; 
waltigen nur eine gróssere Anzahl von Angestellten imstande wiire. 
In grósseren Firmen dagegen enthalt die Lieferanten; und Abnehmer; 
listę oft einige tausend Namen, weshalb trotz des in grósseren Be; 
trieben grósseren Mitarbeiterstabes die von der Finanzbehórde ge; 
forderte Arbeit nur unter grossen Schwierigkeiten zu leisten wiire. 

Die Steuerordnung sieht daher in Artikel 60, § 2 eine Móglichkeit 
vor, sich im Falle des iibermiissigen Arbeitsumfanges, den die vom 
Steueramt geforderten Angaben verursachen wurden, der Erfiillung 
der Auforderung zu entziehen. Und zwar kann der betreffende 
Unternehmer der Finanzbehórde mitteilen, dass er angesichts der 
unverhaltnismiissig grossen Arbeit, die ihm entstehen wurde, die 
geforderten Angaben nicht machen kann. Die Finanzbehórden mus; 
sen dann die gewiinschten Erhebungen mit eigenen Arbeitskraften 
anstellen lassen.

In einigen Finanzkammerbezirken (so z. B. in Warschau) ist 
im Zusammenhang mit der obenerwahnten Steuerordnungs;Bestim; 
mung folgende Komplikation entstanden: Eine Anzahl von grósse; 
ren Unternehmen, die in der Anfertigung bzw. Zurverfiigungstellung 
der von den Finanzbehórden geforderten Angaben eine unverhiiltnis; 
massig grosse Mehrarbeit sahen, hat auf Grund des obenerwahnten 
Art. 60, § 2 der Steuerordnung der Finanzkammer mitgeteilt, dass die 
Zurverfiigungstcllung der gewiinschten Daten nicht móglich sei, sich 
jedoch gleichzeitig bereit erklart, die Handelsbiicher der Finanzkam; 
mer bzw. den Beauftragten zur Einsicht und Feststellung der ge; 
forderten Daten zur Verfiigung zu stellen. Die Finanzkammer hat 
darauf allen diesen Firmen mitgeteilt, dass „das Schreiben der Firma 
abschlagig beschieden worden sei, da die Finanzkammer in der Zur; 
verfugungstellung der geforderten Angaben keine Schwierigkeiten" 
sehc.

Dieser Standpunkt erscheint falsch. Der Fehler beruht vor 
allem darin, dass die Firmen sich keineswegs mit der' B i 11 e um 
Erlass der Informationspflicht an die Finanzkammer wandten, son; 
dem lediglich Mitteilung von der Unmóglichkeit der Erfiillung 
machten. Die Steuerordnung gibt dem Unternehmer das Recht, 
der Finanzbehórde durch einfache Mitteilung zur Kenntnis zu geben, 
dass die Lieferung der geforderten Angaben mit Riicksicht auf die 
unverhaltnismiissig grosse Mehrarbeit unmóglich ist.

Einige Industrie; und Handelkammern haben sich an das 
Finanzministerium mit der Bitte gewandt, dass dieses den nachge; 
ordneten Finanzbehórden im Dienstwege mitteile, dass sie nicht be; 
rechtigt seien, auf der Zurverfiigungstellung von Informationsma; 
terial zu bestehen, wenn tatsachliche Schwierigkeiten in der Zu; 
sammenstellung desselben vorliegen.
Fachbiicher fiir Handwerker.

Wir weisen unsere Verbandsmitglieder und Leser 
auf folgende Fachbiicher hin, dereń Anschaffung wir 
empfehlen.

„Die Schlosserlehre", Schlossermeister J. Jantke. 208 Seiten mit 
459 Abbildungen. Die 8. Auflage erschien im Dezember 1937 im 
Verlage von Gharles Coleman in Liibeck. Diese Auflage ist von 
Schlossermeister M. L. di Michiel yollstandig neu bearbeitet worden. 
Der vorwartsstrebende Lehrling und Geselle wird in dem Buche 
einen guten Berater und Freund finden. Lehrern und Meistern wird 
es eine willkommene Stiitze bei der Ausbildung der ihnen anver- 
trauten Lehrlinge sein.

„Kunstschmiedearbeiten", Herausgegeben vom Reichsinnungs- 
verband des Schlosserhandwerks unter Mitarbeit von Reichs- 
innungsmeister Wilhelm Franęois, Gewerbelehrer Walter Hahn, 
Schlossermeister Werner Wilhelm und Schlossermeister M. L. di 
Michiel. Die Mappe enthalt <0 Tafeln Entwiirfe iiber kleinere Kunst- 
schmiedearbeiten aller Art, wie: Handleuchter, ein- und mehrarmige 
Kerzenleuchter, Wandleuchter, Wandgongs, Aschenschalen. Aschen- 
stander, Schliisselhalter, Briefkasten, Feuergerate, Huthaken, Kleider- 
stander, Stabunterbrechungen, Stabendigungen usw. Verlag: Charles 
Colemann in Liibeck.

Materialienkunde fiir Biirsten- und Pinselmacher von Studien- 
rat A. Sauer, Niirnberg. Das Buch ist in 4 Hauptabschnitte geglie- 
dcrt: A. Rohmaterial zum Einzug der Besen, Biirsten und Pinsel 
(1. tierischen, 2. pflanzlichen Ursprungs), B. Rohmaterialien zur Her­
stellung der Biirstengestelle, Besen und Pinselstiele, C. die Halb- 
fabrikate, Hilfsmaterialien und Zutaten fiir Biirsten- und Pinsel­
macher, D. Die Berufskrankheiten der Biirsten- und Pinselmacher. 
Ein alphabetisches Sachverzeichnis am Ende des Buches gibt diesem 
den Charakter eines Nachschlagewerkes. Das Buch erschien im 
Verlage Robert Fuahs, Altenburg (Thiir.).

Materialienkunde fiir die Gewerbe der Weissnaherinnen und 
Kleidermacherinnen von Peter Miksch, 6. Auflage, 176 Seiten mit 
77 Abbildungen. Die Anschaffung dieses Buches ist jedem in der 
Btkleidungsbranche Tatigen zu empfehlen. Im technologischen Teil 
werden die verschiedenen Rohstoffe, ihre Herkunft, Beschaffenheit, 
ihre Eigenschaften, ihre Erkennung behandelt. Im warenkundlichen 
Teil werden die in der Weissnaherei und im Kleidermachergewerbe 
zur Verarbeitung gelangenden Stoffe und Artikel nach ihrer Beschaffen­
heit, ihren Eigenschaften und ihrer Verwendbarkeit beschrieben, 
wobei besonders auf die im Handel mit diesen Artikeln gebrauch- 
lichen Formen Riicksicht genomowi wird.

Das -Buch erschien 1936 im Verlage von Franz Denticke, Leipzig 
und Wien.

yerantwortlicher Schnftleiter: Dr. Martin Th omas che ws ki, fur den Teil: Handel, Recht und Steuern Diplom-Volkswirt Gustav
Liss, beide Poznań, Aleja Marszalka Piłsudskiego 25. Herausgegeben vom Verband fiir Handel und Gewerbe E V.. Poznan.

Aleja Marsz. Piłsudskiego 25. — Druck: Concordia Sp- Akc„ Poznań.



H. u. G. III

Arbeiłgeber, tlenki an unsere Arbeitslosen!
In der „Berufshllfe“, Poznań, Aleja Marsz.Piłsudskiego 27, sind u. a. gemeldet:

Tlschlergeselie,
31 J., verh„ Kenntnisse i. Ban-. Runst- 
und Móbeltischlerei, firm im Polieren und 
Furnieren, s. Dauerstllg. 11/2.

Stellmacher,
25 J., verh., ca. 2 Jahre Gesellenpraxis, 
nimmt auch Stellung auf Gut an. 12/6.

Sagewerkleiter,
44 J., verh.. bes. gute Kenntnisse in der 
Holzbranche. 20.

Schmiedemeister,
26 Jahre, ledig. m. Hufbeschlag- u. an- 
schliessender Meisterpriifung, sucht Stllg-, 
evtl. Pacht 'einer Schmiede. 21/12.

Schmiedegeselle,
28 Jahre, evgl., ledig, stammt aus der 
Lemberger Gegend, besitzt iiber 4 J. Ge- 
sellenpraxis, mit Schlosserarbeiten ver- 
traut, s. Stllg. 21/21.

Schmied — Maschinist,
39 J., verh„ bisher ais Schmied, Maschi- 
nist und Heizer tatig gewesen, iibernimmt 
auch Stellung ais Kutscher und Wald- 
warter. 21/49.

Schmiedegeselle.
20 Jahre, kurz nach der Lehrzeit, sucht
StJltmg. 21-

Chauffeur.
29 .1., vcrh„ yersteht auch ni. Pferden um- 
zugehen, gelit auch ais Lediger, iiber- 
nimmt auch Dienerarbciten (Anfanger), 
sucht Stellung. 22/7.

Chauffeur,
29 J., verh., yersteht auch m. Pferden um- 
zugehen, geht auch ais Lediger, iiber- 
nimmt ebenfalls Dienerarbeiten 
(Anfanger), sucht Stellung. 22/7.

Baurchlosser —■ Chauffeur,
26 J., bereits ais Chauffeur tatig gewesen, 
sucht Stellung. 23/12.

Kunst- und Bauschlosser,
23 Jahre, ledig, sucht Stellung. 23/26.

Schmied — Schweisser,
34 J„ verh., Dtsch-Poln. perfekt, gute 
Kenntnisse ais Kesselschmied, jahrelang 
in einer Kupferschmiedewerkstatt tatig 
gewesen, sucht Stellung. 28/1.

Radiotechniker,
28 Jahre, verh., war 3 Jahre selbstandig, 
besitzt gute Kenntnisse in der Tonfilm- 
technik, s. Stllg. 31/—

Optiker-Photolaborant,
23. J., ledig, Meisterssohn, ca. 2 Jahre 
Praxis, gepriifter Augenoptiker, ais Photo- 
laborant ausgebildet, mit einschlagigen 
Facharbeiten vertraut, s. Stellung.

35/Brbg.

Klavierbauer und -stimmer,
28 Jahre, sucht Stellung, iibernimmt auch
Reparaturen auf Anforderung. 39/1-

Buchdrucker,
25 J., verh„ s. Stllg. ais Werk-, Akzidenz- 
oder Anzeigensetzer, in seinem Fach gut 
ausgebildet. 41/2.

Gerber — Kiirschner,
39 J., verh., Kriegsinvalide, s. Stllg., iiber- 
nimmt auch andere Arbeit. 47/1.

Konditorgeselle,
19 J„ hat eine gute Ausbildung genossen, 
nach der Lehrzeit einige Monate ais Ge- 
selle in Konditorei gearbeitet, sucht Stel­
lung. 62/3.

Konditorgehilfe,
27 J., ledig, hat in verschiedenen Kondito- 
reien gearbeitet, besitzt gute Ausbildung, 
sucht Stellung. 62/1.

Fleischergeselle,
21 J„ bes. 1% J. Gesellenpraxis, ist mit 
allen vorkommenden Facharbeiten ver- 
traut, s. Stellung. 63/1

Fleischermeister,
33 J., verh., perfekt in der Herstellung 
von Fleisch- und Wurstwaren, seit 1923 
ais Geselle tatig, 2Vi J. ein eigenes Ge- 
schaft gefiihrt, s. Stllg. 63'15.

Fleischergeselle,
24 J., ledig, befindet sich z. Zt. noch in 
Stellung, moćhtc wechseln. 63/20.

Miillermeister,
27 J., ledig, sucht Stellung ais fuhrender 
Muller, iibernimmt evtl. geeignete Pacht- 
miihle. 64/19.

Miililenfachmann,
24 J„ ledig, Gymnasialbildung, hat beson­
ders gute Ausbildung genossen. s. Stllg. 
in grosserem Betriebe. 64/25.

I. Muller (Meister),
31 J., ledig. vielseitig und gut ausgebildet, 
besitzt Fiihrerschein, sucht Stellung. 64/23.

Ehem. Kellner,
31 J„ ledig. iibernimmt auch Stellung ais 
Portier. Eote, Schreibhilfe oder sonstige 
Arbeiten. 89/23.

Drogist,
24 .J., beim Militar gedient, 1 J. die Dro- 
gistenschule besucht, besitzt 2 "J. Gehilfen- 
praxis, s. Stllg. 84/1.

Zahntechnikerin,
24 J.. ledig, Lyzealbildung, besitzt eine 
gute Ausbildung, hat an einem kerami- 
schen Kursus teilgenommen, s. Stllg. 70/1.

Zahutechniker — Assistent,
23 Jahre, ledig, militarfrei. Spezialist in 
operatiycn Arbeiten. Zalmfleischerkran- 
kungen, Zahnbehandlung, Zahnziehen usw., 
sucht Stellung. 70/6.

Holzfachmann,
28 J„ ledig, 6 Jahre ais Platzverwalter 
tatig gewesen, besitzt Kenntnisse in Buch- 
fiihrung, sucht Stellung. 73/1.

Biiroaniangerinnen,
z. T. mit guten polnischen Sprachkennt- 
nissen, Anfangskenntn. in Stenographie, 
Schreibmaschine, suchen Stellung. 76.

Kolonialwarengehilfe,
22 Jahre, evangelisch, ledig, besitzt Kennt­
nisse in Buchfiihrung und Schreib­
maschine, s. Stllg. 81/4.

Jiingere Verkauferinnen 
(Anfangerinnen) suchen 
Fleischerei — Backerei.

Lehrstelle in
87.

Kolonialwarenverkaufer — Lagerist,
30 J- ledig. militarfrei. s. Stllg. in ent- 
sprechenden Bctrieben zur weiteren Ein- 
arbeitung. 81/17.

Kolonialwarenverkaufer,
26 J„ ledig. auch ni. Rcstauration vertraut. 
hat b. Militar gedient. s. Stllg. 81/11.

Eisenwarengehilfe,
19 J., nach der Lehrzeit 1J4 J. ais Ge- 
hilfe tatig gewesen, s. Stllg. 82/9.

I Mitteilungen des HiUsyereins deutscher JFranen: Ai. Młr,zPS*?kie eo a?.

*Giirtnergehiife,
22 J„ militarfrei, kurz nach der Lehrzeit, 
s. Stllg. in Handelsgartnereien z. weiterer 
Ausbildung in Baumschulen. 92/45.

Stelleng esuche
Anfangcrin,

zur Erlernung der Hauswirtschaft in 
Kleinstadt oder Landhaushalt, sucht Stllg.

Kindermiidchen.
nahen gelernt, noch nicht in Stellung ge­
wesen, sucht Stellung.

Haustochter,
kinderlieb, Haushaltungskursus besucht, 
sucht Stellung.

Stiitze,
Landwirtstochter, bisher im elterlichen 
Haushalt gearbeitet, sucht Stellung zur 
Vervollkommnung in allen Zweigen des 
Haushaltes-

Stiitze oder Erzieherin,
Gymnasialbildung, mit guten Kenntnissen 
in hauswirtschaftlichen Arbeiten, sucht 
Stellung.

Wirtschafterin,
Landwirtsfrau, sucht Stellung in Land- 
oder Stadthaushalt, mogl. frauenloser 
Haushalt.



IV H. u. G. Nr. 2

ulica Masztalarska 8s Rmmwmm Aleja Marszałka
Telefon: ruZnUlł Piłsudskiego 19.

2249, 2251, 3054 Telefon 2387
Girokonto bei der Bank PohKi — Kenio bei P K.O. unter Kr. 20049D

DEVISENBANK
Filialen:

Bydgoszcz, Inowrocław, Rawicz

Vertauf von iillljer Reielsmark OłeBisterniark) f. Reisezweeka
Annahme von Geldern zur Verzinsung. 
Einzlehung von Wechseln und Doku- 
menten An- und Verkauf sowie Ver- 
waltung von Wertpapieren. An- und 
Verkauf von Sorten und Devisen. Er- 
ledigung aller sonstigen Bankgesehafte.

STAHLKAMMERN

Fachgemasse Ausfuhrung elektr.Licht-, 
Telefon-, Signal- u. Diebesschutzanlagen.

Beleuchtungskórper
Radio — Schroachstrom

Wir empfehlen unser reicbhaltiges Lager 
an Beleuchtungskórpern aller Art, Radio- 
apparaten sowie samtliche Schwach- und 
Starlfttromariikel.

Jdaszak Walczak
Poznań, św. Marcin 18. Eeke Ratajczaka. Telef. 14 59.

Postkarten, BriefumschlSge, Briefblatter, 
Rechnungen, Familien-Anzeigen, Formu- 
lare fOr Handel, Industrie und Landwirt- 
schaft, Etiketts, Plakate (ein- u. mehrfarbig) 

llefern wir
sauber, schnell und blllig.

CONCORDIAsp.Akc.
Poznań, Aleja Marsz. Piłsudskiego 25.

Der Ka m in 
raucht wieder 

wenn Sie
Kundenwerbung Sorge tragen. Dazu gehóren in erster Linie
wirkungsvolle Drucksachen und solide 
— selbstverstandlich nur von 

Papierodnik 
Poznań, Al. Marcinkowskiego 26

Buroartikel

T E L E^F O'N
32 93
72 93

„Nlerkator" Spółka z. o. o., Poznań

Buchstelle des Kaufmanns und Handwerkers.
OrdnnnzsmSbige Fflhrung von HandelsbOchern 

Btlanzaufsieliung und -prufung,
Anfertigung von Uebersetzungen und 

Schreibarbeiten jeglicher Art.

Treuharidgeschafte 
Handelsvermittlung.

Buchstellen in: Chodzież, Kępno, Krotoszyn. Leszno. 
Międzychód, Nowy Tomyśl u. Wolsztyn.

Auf jeden Schreibtisch

gehórt der

Kosmos Terminkalender 1938
Zu beziehen durch jedeBuchhandlung.

‘Rlleingefuhrtes fiolonialroarengeschaft
an Hauptgeschaftsstrasse in GrenzsKreisstadt mit dtsch. Umgeg., zu 
yerpachten. Evtl. Einheirat in Hausgrundst. fiir guts. geb. Kaufm. 
iiber 36 J. móglich. Zuschriften unter G. E. 1203 an d. Anzeigcn> 
ycrmittlung Kosmos Sp. z. o. o., Poznań, Al. Marsz. Piłsudskiego 25.

Ansetzung fiir
Sdiuhmachermeister

in Kleinstadt der Provinz. Grundstiick mit 3—4 Mictswohnur.gcn u. 
Werkstatt, keine dt. Konkurrenz am Orte, guter Kundenkreis. Preis 
8000—10 000 zł. Anfragen unter A 3438,2/38 an die Hauptgeschafts*  
stelle des Verbandes fiir Handel und Gewerbe e. V.. Poznań, Aleja 
Marsz. Piłsudskiego 25.

Suche fiir sofort nur absolut selbstiindig arbeitenden
Uhrmachergehilfen

oder M e i s t e r , der mit allen yorkommenden Arbeiten bestens 
yertraut ist, in Dauerstellung. Gehaltsanspriiche sowie Zeugnisse 
an A. Beckmann, Rawicz.


