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Powrécitem do osady gorniczej pragngc spotkaé swoich
dawnych kolegéw, a przede wszystkim dowiedzie¢ sie czego$
blizszego o czarnej Julce. Duzo zmienito sie w osadzie. Nowe
domy, nowi ludzie, obcy jacys$, nieznani. Przechodzitem przez
tor kolejowy przy kopalni. Na torze manewrowata mata loko-
motywa, przetaczajgc powoli wagony wypetnione weglem. W
kornicu lokomotywa stanela tuz obok rogatki.

— Jak sie masz, staryl.. — zawotal na mnie maszynista
z lokomotywy.

Teraz dopiero poznatem w nim swojego nhajmilszego przy-
jaciela, Zeflika Motyke. Uradowatem sie szczerze. UmowilisSmy
sie na predce, ze po potudniu spotkamy sie pod starym kos-
ciotem.

—A co sie dzieje z naszg czarng Julka? — zapytatem jeszcze.

— Taml!.. — zdolat jeszcze zawota¢ z ruszajacej lokomotywy

i wskazat dionig na wysoki dwupietrowy budynek. — To jej
robota!... — dodat.

Poszedtem w tym kierunku. Na froncie poteznej kamienicy
gtosity ztocone litery, ze to dom spdtdzielni robotniczej. Wsze-
diem do srodka. Ogromne skiady, duzo kupujacych, ruch, zy-
cie. Wyszta w koncu nasza czarna Julka. Ta sama, co za daw-
nych lat, tylko ze wieksza, tadniejsza.

— Widzisz!.. — moéwita z nietajong radoscig w glosie. —
To jest wszystko nasze, robotnicze!.. To nasza spoétdzielnial..
A ja... ja tu jestem kierowniczka!... Wiesz?...

— Ty$ jednak ,morowa“ — rzeklem szczerze zdumiony,
a Julka usmiechneta sie do mnie swoim najpiekniejszym
usmiechem.

(Kalendarz Spétdzielczy G. Morcinek ,Wspomnienia“
na r. 1939).
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Do wszysikicti jracownikow spotdzielni zrzeszonyeh w Zwigzku ,Spotem!”

XXVI Zjazd Petnomocnikow Zwigzku ,,Spotem” uchwalit jednogtosnie ufundo-
wanie przez polskg spétdzielczos¢ spozywcow na cele obrony Panstwa

10 SANITARNYCH SAMOCHODOW.

W chwili obecnej, gdy cata Europa zbroi sie gwattownie, mobilizujgc na ten
cel niestychanie wielkie srodki materialne, Polska nie moze pozosta¢ bierna, bo to
rownato by sie przekresleniu jej niezaleznosci panstwowe;.

Tragiczne doswiadczenia panstw niedozbrojonych przekonaty nas tak wymownie,
ze tylko silna i dobrze wyekwipowana armia jest rekojmig i najlepszg gwarancja
pokoju, potrzebnego przede wszystkim dla Swiata pracy.

Czy my, pracownicy spotdzielczy, pozostaniemy w takiej chwili bierni?

Zdajemy sobie dokfadnie sprawe z warunkdéw materialnych, w jakich znajdu-
jecie sie, wiemy co znaczy dla Was ofiara z kazdej ztotowki — czyz jednak w chwili,
kiedy tego wymaga najwyzszy interes Panstwa, moze zabrakngé Waszych ciezko
zapracowanych groszy?

Pracownik spotdzielczy, ktory swoja ciezka i petng oddania pracg budowat
zreby niepodlegtosci w czasach ucisku zaborcow, ktory w dobie obecnej buduje
Polsce niezalezno$¢ gospodarczg — musi przyczyni¢ sie w pierwszym rzedzie swojg
najskromniejszg ofiarg do zapewnienia Jej trwatej niezaleznosci.

KOLEZANKI 1 KOLEDZY!

Apel nasz nie ma na celu budzenia Waszego sumienia, ktore zawsze jest
czujne i skore do najciezszych ofiar, przypominamy Wam tylko, o czym w nawale
pracy mogliscie na chwile zapomnie¢, abyscie jak najpredzej wykonali swoj obowigzek.

Proponujemy, aby wszyscy pracownicy spotdzielni zrzeszonych w Zwigzku
«Spotem* opodatkowali si¢ na F. O. N. w wysokosci 1% od poboréw
na przeciag 5-du miesiecy.

Nizsza stopa sktadek uniemozliwitaby nam ufundowanie nawet jednego samo-
chodu sanitarnego od pracownikéw spétdzielczych.

" dF;(rosimy Was, Koledzy i Kolezanki, o niezwloczne przystgpienie do zbierania
sktadek.

Wszelkie zebrane sumy prosimy natychmiast przekazywa¢ do Banku ,,Spotem“
na konto: ,,Spotdzielcza Zbiorka na Funduszu Obrony Narodowej“, zaznaczajac —
prsacc;wn‘i‘cy spotdzielni N/ wzglednie wptaca¢ do oddziatdw Zwigzku
»opotem®,

Uwaga: Przez pracownikéw rozumiemy réwniez cztonkdéw zarzgdow, pobiera-

jacych jakiekolwiek wynagrodzenie od spoldzielni.
Pracowniczy Komitet Spétdzielczej Zbidérki na F. O. N.
Stanistaw Thugutt Bolestaw Pazdzior Adam Przybylinski



Poznajmy kupujgcych

Ludziom, ktorzy nie wnikng gtebiej w
prace sklepowego, ktérzy nie zastanowig
sie nad trudnosciami, jakie spotyka on
w codziennych swych czynnosciach, wy-
daje sig, ze wystarczy stang¢ za ladg
i nauczy¢ sie cen poszczegélnych towa-
row, by modc sprzedawad.

Sprawa jednak nie jest taka prosta.

Praca sklepowego w spoétdzielni, jesli
ja chcemy nalezycie wykona¢, wymaga
pod wielu wzgledami wiekszych kwa-
lifikacji niz przecietna praca biurowa.

Nie sposob omowi¢ w krotkim arty-
kule catoksztattu pracy sklepowego.

Dlatego tez ujmierny tu tylko jeden
fragment, niezmiernie wazny:

Sklepowy musi by¢ nie tylko znawca
towarow, ale takze znawcg ludzi.

Przeciez précz sprzedazy towaréw
sklepowy, jak kazdy pracownik spoét-
dzielczy, powinien pamieta¢ o tym, ze
jest wspoétbudowniczym nowych form
zycia spoteczno-gospodarczego.

W zakres jego obowiazkéw wchodzi
wiec tez jednanie czionkoéw dla spot-
dzielni. Kazde zjednanie cztonka ma du
ze znaczenie dla catosci ruchu, doko-
nane w kilku tysigcach miejsc — stwa-
rza najsilniejszg podstawe dla jego roz-
woju.

Mysla przewodnig wszystkich sklepo-
wych powinno by¢:

Kazdy kupujacy dorywczo w sklepie
spo6tdzielni musi sta¢ sie odbiorca statym,
a nastepnie cztonkiem.

W tym celu trzeba pozna¢ kupujacych.
Sklepowy musi zda¢ sobie dokladnie
sprawe z tego, ze przy sprzedazy prze-
famuje sie ludzka obojetnos¢, czesto nie-
zyczliwos$é i nieufnos¢, ktore nalezy za-
mienia¢ w zaufanie i decyzje kupna, ze
wyniki jego pracy zalezg od umiejet-
nosci postepowania z dziesigtkami i set-
kami réznego rodzaju ludzi, od taktu,
zrecznosci, cierpliwosci i uprzejmosci.

Do sklepu zgtaszajg sie ludzie spo-

kojni, zrownowazeni i ludzie nerwowi,
gwattowni; wyrozumiali i tatwo obra-
zajacy sie; zdecydowani i wahajacy sie,
niezdecydowani; ufni i podejrzliwi; osz-
czedni lub nawet skapi — i rozrzutni.

Kupujacy nerwowi i gwattowni tatwo
wpadajg w gniew, irytujg sie czesto,
nawet bez uzasadnionej przyczyny. Skle-
powi majg wtedy ciezkie zadanie do wy-
konania. Przy obstugiwaniu np. kupu-
jacych tego typu nalezy pomija¢ mil-
czeniem niektére nieuzasadnione zarzu-
ty, starajac sie ogranicza¢ rozmowe do
wyjasnienia istotnych cech towaru i wa-
runkéw sprzedazy.

Sa kupujacy, ktérzy przychodza do
sklepu z gotowym planem kupna, in-
ni zas obmyslajg swe zapotrzebowanie
dopiero w sklepie. Trudne zadanie czeka
sklepowego, gdy przyjdzie kupujacy
niezdecydowany.

Sa kupujacy gadatliwi i milczacy. 0
ile obstuga tego pierwszego typu na-
bywcy jest tatwa, to trudno sie zorien-
towa¢ w zyczeniach i wymaganiach czto-
wieka milczacego.

Sklepowy powinien réwniez liczyc sie
z wiekiem odbiorcow; ludzie starsi wy-
bierajg towary z namystem, dtugo zasta-
nawiajg sie nad kolorem, gatunkiem, ce-
na, to tez przy obstugiwaniu ich trzeba
sie uzbroi¢ w cierpliwos¢; zyskamy so-
bie przez to statych klientdw, gdyz cechg
osob starszych jest tatwe przyzwycza-
janie sie do sklepéw, w ktorych obstu-
giwani sg w sposob uprzejmy i pelen
szacunku.

Z kolei przejdziemy do dzieci, kupuja-
cych w spoétdzielni. Mtodocianego kupu-
jacego nalezy obstuzy¢ bardzo staran-
nie, dobrze zapakowac towar i pokazac,
jak nalezy trzymac¢ paczke. Poza tym
trzeba sprawdzié, czy dziecko dobrze
schowato reszte pieniedzy, i da¢ mu o-
bliczenie zapisane na karteczce.

Praca spotdzielcza bez idei bytaby pusta i niepociagajaca, bez
nalezytego za$ przygotowania fachowego — bezptodna i daremna.

(Kalendarz Spétdzielczy na 1939 r.)

H. Gralicka
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Sklepowy musi pamieta¢ nie tylko o
tym, ze przez dziecko trafi do matki
i nauczy jg zaopatrywac sie w towary
w spotdzielni, lecz i o tym, ze dziecko
to w przysztosci stanie sie kupujgcym.

Wiele mozna by napisa¢ jeszcze o ty-
pach ludzi kupujgcych. Duzo przykia-
déw mogliby przytoczy¢ sklepowi ze
swojej praktyki. Aby dobrze wywigzac
sie ze swego zadania, sklepowy musi: a)

Spiesz sie powoli

Festina lente — spiesz sie powoli, —
to stara, jeszcze rzymska maksyma.

Powolny pospiech, to pospiech syste-
matyczny, regulowany spokojng mysla.

Pracujagc wybiegamy zawsze myslg
troche naprzdd. Przygotowujemy w ten
sposéb czynnosci, ktére mamy za chwile
wykona¢. Myslg juz z gory wytgczamy
momenty zbedne, ujmujac zamierzong
prace w porzadku jak najekonomicz-
niejszym.

Mysl jest regulatorem, a wiec niekie-
dy hamulcem ruchow.

Mysl wyprzedza ruch. — Najpierw
pomysl, a potem zréb.

Uktadajac np. na arkuszu papieru pa-
kowego zakupy odbiorcy, azeby zrobié
z nich jedng paczke, juz naprzod mysli-
my, jakim szpagatem trzeba jg zwig-
za¢ — cienszym czy grubszym, i jak
— zwyktym sposobem na krzyz, czy tez
walizkowo. Gdy koriczymy obstugiwanie
jednego kupujacego, to zanim powiemy
mu ,do widzenia“, juz ustalilismy, kogo
bedziemy po nim zalatwia¢. | majac
juz plan czynnosci w glowie bez chwili
.Zwioki i wahania zwracamy sie do nie-
go z zapytaniem, czego zada. Nie moze
by¢ wowczas mowy o omyice i ekspedio-
waniu poza kolejnoscia.

stale obserwowac¢ kupujgcych, b) zdo-
by¢ sie na samokrytycyzm swego po-
stepowania.

W kazdym razie zasadg ogo6lng jest,
ze zawsze znajdzie wiasciwg droge po-
stepowania sklepowy, ktdrego stosunek
do kupujacych nacechowany jest szczerg
i gteboka zyczliwoscia.

Z. M.

Nasz pospiech jest spokojny i miaro-
wy. | tak jak marsz rytmiczny i spre-
zysty — zawsze dalej i szybciej zapro-
wadzi niz beztadna bieganina.

I w zyciu réwniez nie pragnijmy na-
tychmiastowych oszatamiajacych su-
kceséw, bo one sg niepewne i nietrwate.
Raczej wolniej lecz pewniej, krok za
krokiem postepujmy wytrwale na-
przod.

Spiesz sie powoli przy wszystkich
czynnosciach, a nie bedziesz popetniat
btedéw. Spieszyc¢ sie powoli — to zacho-
wywac porzadek i harmonijng kolejnosé¢
w czynnosciach zawodowych. Spiesz sie
powoli ruchami spokojnymi i pewnymi.

Kto sie spieszy powoli, — nigdy sie
nie spoéznia.

A punktualno$¢ to wyraz cywilizacji
i kultury.

Nie tej ,kultury®, ktora spdznianie
sie uwazata za oznake dobrego tonu,
lecz tej, ktora szanuje czas i spokdj
wspotobywateli i nie kaze innym cier-
pie¢ z powodu wiasnej niepunktualnosci.

Spieszac sie powoli na wszystko be-
dziemy mieli czas i wszystko w pore
zrobi¢ zdgzymy. Zawodu nie sprawimy
nikomu.

Dawne to juz czasy, bo blisko 30 lat temu, kiedy wielki pisarz
polski, Stefan Zeromski, zaproponowat, zeby organizacje jednoczacg
wszystkie spotdzielnie nazwac krotko — ,,Spotem”, Nawet w tej
rzeczy wida¢ btysk talentu: ,,Spotem“ — to i zawotanie, i naj-
wazniejsza tre$¢ ruchu spétdzielczego. Spotem zyjemy, spotem

pracujemy dla wspdlnego dobra.

Tak wiec nazwa instytucji —

jedno stowo — odzwierciadla jej charakter i cele istnienia.

(Kalendarz Spotdzielczy na 1939 r.)
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Takze spotdzielca

Do sklepu spdtdzielni wchodzi przy-
zwoicie ubrany jegomos¢.

— Ja tu dopiero niedawno sie sprowa-
dzitem, no i od razu przychodze do
spotdzielni. Tam, gdzie przedtem mie-
szkatem, réwniez byta spdtdzielnia, —
wszystko tam kupowatem. W ogdle ja
spotdzielczos¢ lubie i popieram.

Slicznie, mysli sobie sklepowy, be-
dziemy mieli nowego cztonka. | zwraca
sie do jegomoscia proponujac mu zaraz
zapisanie sie do spoétdzielni, a to w mysl
przystowia: ,kuj zelazo, poki gorace*

Jegomosé usmiecha sie przychylnie.
— No, na pewno sie zapisze. Udziat u
was tez pewnie jak i tam — 25 z}. Dosko-
nale, tylko ze — pan wie — tak od razu
catej sumy nie bede mogt wptaci¢. Pan
rozumie, ciezkie czasy.

Sklepowy podsuwa deklaracje do pod-
pisu i mowi:

Alez ma sie rozumieé¢, my catego u-
dziatu od razu nie zadamy, bedzie pan
mogt wplacaé¢ ratami, a nawet ze zwro-
tow od zakupéw tez sie przeciez co$ u-
zbiera.

Deklaracja podpisana.

— No, to ja juz od jutra mogtbym za-
cza¢ brac?

— Dlaczego od jutra, mozna i od
dzisiaj, chocby zaraz.

— Tak, no to swietnie. Tylko widzi
pan, ja moge ptaci¢ dopiero na pierw-
szego, przy pensji. Pan wie, ja pracuje
na rzadowej posadzie. Pienigdze pewne,
ja zawsze zaraz po pierwszym reguluje.

Tu mina pana sklepowego troche
zrzedia.

— Kiedy prosze pana, my kredytu nie
udzielamy. Niestety, przykro mi, ale céz
robi¢, taka jest uchwata walnego zgro-
madzenia.

— Ale ja nie zadam jakiegos$ diugiego
kredytu. Ja chce wybiera¢ tylko na ksig-

zeczke, a na pierwszego co do grosza re-
guluje.

— Niestety, nie mozemy.

— Nie chcecie, to trudno, ja kredyt
wszedzie dostane, bez taski. | udziatu
cztonkowskiego nie potrzebuje placic.

— No, udziatu to i nam pan przeciez
nie bedzie ptacit.

Wyszedt obrazony.

Mineto pare tygodni. Nasz niedoszty
spotdzielca zaczat po trochu kupowac
w spotdzielni, za gotowke oczywiscie.

Doszto do wiadomosci spétdzielni, ze
jegomos¢ 6w pozostat winien spotdziel-
ni w miejscowosci skad przyjechat gru-
by grosz za wybrane na kredyt towary.
A i na nowym miejscu zdazyt juz za-
dtuzyc sie u prywatnego kupca. Do spot-
dzielni przyszedt, bo jak sie sam wyra-
zit, nie pozwoli sie tym paskarzom ze
skéry obdzierac.

Nie wiadomo w tym wypadku, kto
kogo obdart.

Sklepowy nie tracit nadziei pozyskania
go na cztonka, juz oczywiscie bez przy-
wileju kupowania na kredyt, do pierw-
szego... hieoddania.

Przed pierwszym znowu ponowit je-
gomos$¢ préby uzyskania parodniowego
kredytu. Sklepowy byt jak skata. Wie,
ze w takich razach poda¢ ludziom jeden
palec tylko, to oni juz, jak to mdwig, ca-
ta reke zaraz wciagna. A poOzniej juz sie
nie odczepisz.

JE— 0 JE—

— E, miat pan racje, ze mi pan nie dat
kredytu. Jakos sie obeszto i teraz juz mi
Izej oddycha¢. Wie pan co, ja panu tu
wptace 10 zt. Jak juz nie bede mogt do
pierwszego dociggna¢, to mi pan bedzie
na rachunek tych 10 z+ dawat. Bedzie to
dla mnie takie ,pogotowie ratunkowe".

— O to, to z mitg checia. K. S.

Slask jest terenem wymarzonym dla rozwoju ruchu spo6tdzielczego.
Warunki terenowe, gesto$¢ zaludnienia, stosunkowo wysoka stopa
zyciowa, spoteczenstwo chetne do pracy zbiorowej i mato rozpo-
litykowane, o wysokim stopniu inteligencji, wszystko to stwarza
dogodne warunki dla spétdzielczosci. (Kalendarz Spotdzielczy na

1939 r.)

dr. A. Michna
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Rozpowszechniajmy Kalendarz Spotdzielczy

Sklepowy powinien dotozy¢ wszelkich
staran, azeby ksigzki i broszury spot-
dzielcze przenikaty do mieszkancéw te-
renu zamieszkiwanego przez spotdziel-
nie i szerzyly uswiadomienie spoétdziel-
cze.

Specjalnie pozyteczny moze by¢ w
tym wzgledzie Spoétdzielczy Kalendarz
Ksigzkowy, jest on bowiem wydawni-
ctwem, ktore wskutek zawartych w nim
rad gospodarskich, wskazan praktycz-
nych, tablic do prowadzenia rachunkéw
itd. przez caty rok pozostaje w uzyciu
catej rodziny.

Poza czescig praktyczng i kalendarium
ozdobionym pieknymi  fotografiami,
kalendarz przynosi popularne artykuty

spotdzielcze, czes¢ literacka, reprezen-
towang przez wybitnych pisarzy pol-
skich, oraz bogato ilustrowane wiado-
mosci o Slasku, ktéremu kalendarz na
r. 1939 jest w szeczegdlnosci poswiecony.

Redakcja kalendarza zamierza oma-
wia¢ w nim kolejno w kazdym roku
inne dzielnice Polski.

Sprzedawca spoétdzielni powinien jak
najwczesniej sprowadzi¢ kalendarz z
Dziatu Wydawnictw ,Spotem* do spot-
dzielni, ustawi¢ kilka jego egzemplarzy
w widocznym miejscu na wystawie
lub w sklepie spotdzielczym i zwracac
uwage kupujacych na jego walory.

Cena kalendarza tylko 50 groszy.

Jezeli zresztg zycie nasze ciggle jeszcze jest na ogol szare, coraz
czesciej rozéwietlajg je bhyski, bedace pociecha i pokrzepieniem.
Takim btyskiem byt powrdt do Polski kraju zaolzanskiego, ktéry
nie byt ani darem ani wygrang na loterii, ale skutkiem mocnej

i jednolitej woli narodu polskiego.

r. 1939)

Nr 8
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F. Zaglrny



GOSPODARKA SKLEPOWA

Temperatura sklepu spozywczego w zimie

Regulowanie temperatury w sklepie
spozywczym uzaleznione jest od por
roku.

W lecie musimy unika¢ temperatury
zbyt wysokiej, by uchroni¢ towary przed
psuciem sie pod wptywem rozwijaja-
cych sie w cieple drobnoustrojéw gnil-
nych i kwaszacych, w zimie zas zbyt nis-
kiej, powodujacej wilgo¢ i plesnienie
towaru.

Organizm ludzki przebywa najchet-
niej w temperaturze ,pokojowej“ t. z.
okoto 18° C.; drobnoustroje zas rozmna-
Zajg sie najszybciej w temperaturze
25 — do 32° C, a nizsza temperatura ha-
muje te czynnosci. Zdawato by sie za-
tem, ze utrzymywanie w sklepie zimag
temperatury pokojowej jest wskazane
zaréwno dla personelu jak i dla towaru.

W rzeczywistosci jest jednak inaczej,
a to dlatego, ze od temperatury jest u-
zalezniony drugi czynnik sprzyjajacy
rozwojowi drobnoustrojéw, a mianowi-
cie wilgotnos¢ powietrza.

Powietrze cieplejsze moze chiongé
wieksze ilosci wilgoci, anizeli zimne:
przy 10° C miesci sie w 1 m3 powietrza
okoto 10 gramoéw wody, a przy 30° C
okoto 30 gr. Przy ochtadzaniu powietrza
ten nadmiar wilgoci wydziela sie na
zewnatrz.

W sklepie spozywczym znajduje sie
zawsze duza ilos¢ wilgoci, a w miare
wzrostu temperatury w sklepie zwieksza
sie jej zawartos¢ w powietrzu. Przy
otwarciu drzwi od ulicy i wpuszczeniu
zimnego powietrza z dworu nastepuje
oziebienie powietrza znajdujacego sie w
sklepie i wydzielenie sie z niego tej wil-
goci. Oczywiscie wydzieli sie jej tym
wiecej, im wyzsza temperatura panuje
w sklepie. Daje sie to zaobserwowac¢ w
postaci klebOw pary. Para ta osiadajgc
na towarze powoduje nadmierne zwil-

gotnienie jego powierzchni i znakomi-
cie sprzyja rozwojowi plesni i grzyb-
koéw powodujgcych stechlizne.

Dla unikniecia tego nalezy w sklepie
utrzymywaé temperature nizszg od po-
kojowej, lecz znosng dla organizmu ludz-
kiego i uwaza¢ przede wszystkim na
to, by nie bylo zbyt gwaltownych i na-
gtych roéznic temperatury.

Rownie wazng sprawg jest wentylacja
sklepu w porze zimowej; odbywac sie
ona powinna przez stale dziatajacy ko-
min wentylacyjny, przy pomocy kto-
rego usuwamy znaczne ilosci wilgoci,
cho¢ wraz z nig niestety i znaczne ilosci
ciepta. Nie wynika wcale z tego co$my
powiedzieli wyzej, by sklep nalezato
mato ogrzewac; przeciwnie, dobrze urzg-
dzone ogrzewanie kaloryferami lub pie-
cem powinno w sklepie utrzymywaé
stale suche i chtodne powietrze o tem-
peraturze okoto 14° C. Natomiast w mysl
powyzszych zatozen nalezy umieszczac
wrazliwe towary — jak sol i make —
tak, by nie staty blisko drzwi wejscio-
wych, poniewaz osiada na nie wtedy
wiecej pary wodnej. Nie nalezy tych to-
warow umieszczac takze po katach skle-
pu, w ktorych brak ruchu powietrza
sprzyja rozwojowi plesni. Nowoczesne
lady sg obecnie robione w ten sposéb,
ze chronig towar przed wilgocig od stro-
ny drzwi wejsciowych szklanymi taf-
lami, a potki budowane sg tak, by po-
miedzy nimi a S$ciang znajdowato sie
wolne miejsce dla ruchu powietrza.

O niewtasciwej temperaturze i wenty-
lacji sklepu Swiadczy najlepiej fakt wie-
kszego lub mniejszego obmarzania szy-
by wystawowej, czego przy dobrze zbu-
dowanym i utrzymanym sklepie wcale
sie nie spotyka.

M. Szadurski

Aby szyby nie potniaty, nalezy je zwilzy¢ ptynem sporzadzonym
z 5 graméw gliceryny, 70 g denaturatu i 25 g wody.
(Kalendarz Spotdzielczy na 1939 r)
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Jak unikng¢ reklamaciji przy wydawaniu reszty

Do najnieprzyjemniejszych w prak-
tyce sklepowej rzeczy nalezg reklamacje
na zte wydanie reszty, ktore sg wyraza-
ne — zaleznie od temperamentu —
mniej lub wiecej gtosno. Rzecz prosta,
ze dotyczy to wypadkow omyitek niedo-
dania, bo 0 wydaniu za duzo przewaznie
sklepowy nie dowiaduje sie nigdy. Ta-
ka juz jest staba moralno$¢ wsrod wielu
przedstawicieli naszego spoteczenstwa,
ze omytki sklepowego na ich korzys¢
uwazajg sobie za usmiech szczesScia,
od tak np. jak wygrang na loterii. Na-
tomiast omytki na ich niekorzys¢, uro-
jone lub rzeczywiste, traktowane sg nie-
raz wprost jako przestepstwo ze stro-
ny sklepowego.

By ustrzec sie strat w jednym, a nie-
przyjemnosci w drugim przypadku, mu-
simy wyrobi¢ sobie przy wydawaniu
reszty pewien system, od ktorego nigdy
odstepowa¢ nie wolno.

Dopoki zmieniany pienigdz lezy na
ladzie, tatwo jest omyitke sprostowac
bez wzajemnych uraz i pretensji. Mniej
przyjemne jest, gdy pienigdz zostat juz
wrzucony do szufladki; wowczas wy-
jasnienie reklamacji staje sie niemoz-
liwe.

Wypadki rzeczywistego ,przeliczenia
sie“ sg stosunkowo rzadkie. Czesciej zda-
rza sie¢ reklamacja kupujacego na wy-
danie mu reszty z monety mniejszej niz
on rzeczywiscie lub tylko wedtug jego
twierdzenia dat.

Kupujacy twierdzi np., ze dat 1 zi
podczas gdy reszty otrzymat z 50 groszy.
Nikt nie chce nikomu przypisywac ztych
zamiardw, lecz obydwie strony sg prze-
konane o swojej racji. To sg najnieprzy-
jemniejsze rzeczy i aby wyjs¢ z takiej
sytuacji z honorem i bez strat (gdy sie
jest oczywiscie pewnym swego), trzeba
duzej sztuki i opanowania. Kazdy dos-
wiadczony pracownik sklepowy wie, jak
trudno jest woéwczas zachowaé uprzej-
mos$¢ i réwnowage ducha.

Przy skrupulatnie prowadzonej kon-
troli zakupdw cztonkowskich i nieczton-
kowskich lub tam gdzie jest kasa re-
jestrujgca mozemy w takich sytuacjach
zapewni¢ reklamujacego, ze gdy przy
sprawdzeniu kasy wieczorem okaze sie
w niej nadwyzka, to reklamowang roz-
nice wyrdwnamy. RoOwnocze$nie pro-
simy kupujgcego o sprawdzenie wiasnej
kasy. Bardzo czesto ma to taki skutek,
7e kupujacy z reklamacja juz nie wraca,
gdyz stwierdzit widocznie w domu swo-
ja omyike.

Ale nawet gdy sprawa bedzie ku o-
golnemu zadowoleniu wyjasniona, zaw-
Sze pewne nieprzyjemne wrazenie po-
zostaje i dlatego powinnismy sie wszel-
kimi sposobami stara¢ o zapobieganie
podobnym niemitym sytuacjom.

Tu podamy niektére rady w tym
wzgledzie:

1. Przyzwyczajajmy sie biorac pie-
nigdz do reki wymienia¢ jego wartosc,
ot np.: ,otrzymatem 5 z§

2. przy wydawaniu reszty liczmy
gtosno; w ten sposéb zmuszamy kupu-
jacego do wspétudziatu w liczeniu,

3. usitujmy zawsze spowodowac, aby
zgodnos$¢ wydanej sumy byta przez ku-
pujacego potwierdzona. Osiggamy to
zadajgc pytanie: ,Zgadza sie?*

Wydajac reszty dzieciom trzeba ko-
rzysta¢ z obecnosci w sklepie klientow
dorostych i robi¢ obliczenie przy nich,
by w razie potrzeby mogli zaswiad-
czy¢, ze z naszej strony omyiki nie
bylo. Najlepiej wydang dziecku reszte
zawing¢ w karteczke, na ktorej wypisu-
jemy doreczong mu sume.

K. S.

Zbierajmy ofiary na Spodtdzielczy

Fundusz Obrony N arodowej

Oddziatywuj na otoczenie w kierunku jednania nowych cztonkéw
i kupujacych. (Kalendarz Spétdzielczy na r. 1939)



PRODUKCJA

Osrodek podukcji
spotdzielczej
W C. O. P.

Zaktady Wytworcze
tem* w Dwikozach

,»Spo-

Juz wkroétce asortyment towaréw z
markg ,Spotem*“ zostanie wzbogacony
przez produkty nowych Zaktadow Wy-
twdrczych ,Spotem®, zbudowanych na
duza skale w Dwikozach koto Sandomie-
rza.

Tam, gdzie rok temu byto czyste po-
le, widzimy dzi§ komplet budynkow
fabrycznych, a na podwoérzu i bocznicy
kolejowej ruch przy wyladowaniu nad-
chodzacych do Zaktadéw owocow.

Tempo pracy — jak przystalo na
C. O. P.

Rozwdj tych nowych Zaktadéw lezy
zarébwno w interesie konsumentow jak
i rolnictwa, poniewaz pierwszym dos-
tarczane bedg tanie i zdrowe produkty,
od drugich za$ odbierane wyprodu-
kowane owoce i warzywa.

W/g skromnych obliczen w r. 1939 Za-
ktady w Dwikozach potrzebowa¢ bedg
do przerobu okoto 350 wagon6éw owocow
i warzyw, na ktére dotychczas w oko-
licach Sandomierza brak bylo zbytu.

W sezonie biezgcym produkcje trzeba
byto ograniczy¢ tylko do niektérych ar-

SPOLDZIELCZA

tykutow, gdyz podaz catego szeregu pro-
duktéw rolnych zawiodia. Rolnicy nie
wierzyli widocznie, ze fabryka, ktérg
rozpoczeto budowaé pédzng jesienia —
juz w lecie zdolna bedzie pracowac.

Gtébwnym atrakcyjnym artykulem
produkowanym w Dwikozach juz w ro-
ku biezacym jest ptynny owoc, ktory
zostanie wypuszczony na rynek pod naz-
wa suréwka owocowa ,.Spotem®.

Ten nowy, prawie nieznany w Polsce
produkt, zastepujgcy S$wieze owoce
jest naturalnym bezalkoholowym czys-
tym sokiem owocowym, do ktdrego nie
dodaje sie ani cukru ani zadnych Srod-
kéw chemicznych.

Artykut ten ma wielkie widoki powo-
dzenia, udostepnia bowiem o kazdej po-
rze roku spozywanie owocow, w Kkto-
rych wartos¢ odzywcza juz dzisiaj nikt
nie watpi.

W/g danych statystycznych w Szwaj-
carii konsumcja ptynnego owocu wynosi
przecietnie rocznie 6 litrbw na miesz-
kanca. W Niemczech zas, gdzie produ-
kcje tego artykutu rozpoczeto przed 10

Najbardziej wptyneta na rozpowszechnienie owocow w plynie
ich wysoka warto$¢ odzywcza, ktora stworzyta mu wiernych

zwolennikéw i stale zwieksza ich szeregi.

czy na 1939 r)

[Kalendarz Spotdziel-
T. J
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laty, obecnie pracuje 3.000 zakladow, a
przeciez konsumcja na mieszkarica wy-
nosi ca 2 litry.

Nie moze by¢ zadnych watpliwosci, ze
artykut ten bedzie miat w Polsce duze
powodzenie, a wiec pociagnie za sobg
rozwoj gatezi przemystu, ktora podnie-
sie gospodarke ogrodniczo - sadownicza,
gdyz zapewni rolnikom racjonalny zbyt
owocéw i innych ptodéw rolnych.

Poza ptynnym owocem Zakiady w
Dwikozach produkowac bedg w r. b. na
wiekszg skale marmolady i powidta.

B. B.

Koncentraty pomidorowe

Pomidory rozpowszechnity sie u nas
w ciggu stosunkowo Kkrotkiego czasu.
Przed wojng Swiatowa byly one zali-
czane do warzyw owocowych bardzo a-
matorskich — dzi$ sg produktem prze-
mystowym, przerabianym masowo na
rézne przetwory, jak koncentraty, sosy,
naturalny sok pomidorowy itp. itp.

Swiatowa produkcja przetworéw po-
midorowych jest b. duza. Pierwsze miej-
sca pod wzgledem produkcji i konsumcji
zajmujg Stany Zjednoczone Ameryki
Potnocnej i Italia, a o wielkosci zapo-
trzebowania w tych krajach swiadczy¢
moze chociazby to, ze w roku 1933 w
St. Zj. Am. P6in. pod uprawe pomido-
row zajete bylo 170.000 hektaréw zie-
mi, a zbiory wyniosty 1500.000 ton, z
czego 3/4 zuzyto na konserwy. — W
tym samym czasie w Italii plantacje po-
midoréw wyniosty 40000 hektaréw, a
zbiory — 600.000 ton.

W Polsce produkcja przetworéw po-
midorowych jest jeszcze stosunkowo
bardzo mata, lecz w ciggu ostatnich Kkil-
ku lat zrobita duze postepy i nic nie
stoi na przeszkodzie, aby i w dalszym
ciggu szybko sie rozwijata.

Fragment piwnic z tankami na soki

Na rynku polskim znane sg przede
wszystkim 2 rodzaje koncentratéw: pu-
ree i ekstrakt. R6znica miedzy nimi po-
lega na stopniu zgeszczenia.

Przygotowanie koncentratow wymaga
duzej czystosci i starannosci, gdyz ina-
czej dobre rezultaty sg nie do osiagnie-
cia.

Zasadniczy spos6b przerobu jest naste-
pujacy: .

Po starannym przesortowaniu, oczy-
szczeniu i obmyciu pomidoréw, a przede
wszystkim po usunieciu wszystkich nie-
dojrzatych i zepsutych wzglednie nad-
psutych sztuk i czesci, poddaje sie suro-
wiec naparzeniu, a nastepnie przepusz-
cza przez odpowiednie przecieraczki,
ktére maja na celu doktadne oddziele-
nie migzszu od naskorka, nasion i wybit-
nie niestrawnych gorzkich, zéttych wio-
kienek. — Otrzymany w ten spos6b
miazsz przepompowuje sie do aparatow
prozniowych (vacuum‘éw) i tam odpo-
wiednio zgeszcza..

Po osiggnieciu odpowiedniej gestosci
pakuje sie goracy produkt do puszek i
sterylizuje w specjalnych autoklawach.
Nalezy przy tym dobrze uwazaé, aby

Tak wiec nowa fabryka ,,Spotem“ wplywa na poprawe stosun-
kow w warzywnictwie i sadowniclufie sandomierszczyzny.

Spozywcy za$ otrzymujg tanie, zdrowe, orzeZwiajgce surowki.
Beda je pi¢ zamiast bezwartoSciowych limoniad, piwa, wody
sodowej — a moze i wodki. (Kalendarz Spotdzielczy na r. 1939)
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puszki byty nalezycie lakierowane i wy-
myte, prawidtowo zamkniete i aby ste-
rylizacja zostala dokiadnie przeprowa-
dzona.

Poza nielicznymi wyjatkami produk-
cja koncentratow w Polsce posiada du-
ze braki, a gtéwne bledy catego szeregu
fabryk powstajg na skutek nastepuja-
cych niedociggniec:

1. Surowiec przeznaczony do przero-
bu jest najczesciej niesortowany. Nie
zwraca sie uwagi na to, ze pomidory
zepsute, splesniate, wzglednie niedojrza-
te, chociazby znajdowaty sie w malej
ilosci, wybitnie ujemnie wptywaja na
kolor i smak koricowego produktu.

2. Niedoktadne mycie surowca czesto
powoduje, ze nawet w dobrym produk-
cie spotyka sie piasek, a to dyskwalifi-
kuje towar catkowicie.

3. Aby otrzymac¢ wiekszg wydajnosc,
odpadki przeciera sie kilkakrotnie, co
powoduje, ze czes¢ ziaren zostaje roztar-
ta i przechodzi do przecieru. Ziarna po-
midorowe zawierajg substancje silnie
gorzkie, a poza tym alkaloidy szkodli-
we dla zdrowia. (Ziarna w pomidorach
surowych w postaci nieroztartej nie sg
szkodliwe, bo organizm ludzki ich nie
strawi).

4. Do produktéw pomidorowych nie
mozna dodawa¢ zadnych innych migz-
szé6w (dyni, marchwi itp.), jak réwniez
zadnych barwnikéw ani soli konserwu-
jacych. — Niestety, nie wszyscy sie do
tego stosuja.

5 Gestos¢ koncentratu jest zazwyczaj
ustalana na oko i prawie nigdy nie wia-
domo, jakg ilos¢ suchej substancji da-
ny produkt zawiera.

Ocena naszych krajowych produktow
przeprowadzona przez Inspektorat Stan-
daryzacyjny i Laboratorium Przemystu
Zywnosciowego przy Zwiazku lzb Prze-
mystowo - Handlowych R. P. wykazata,
ze w koncentratach pomidorowych wy-
puszczanych jako puree zawarto$¢ su-
chej substancji wynosita od 9% do 19%

a w ekstraktach od 10% do 20%. Jest cat-
kiem zrozumiate, ze brak standartu i
wyraznych oznaczen uniemozliwia ucz-
ciwg konkurencje, a poza tym podrywa
zaufanie konsumenta.

W panstwach, gdzie przemyst pomido-
rowy jest mocno rozwiniety, istnieje o-
bowigzek wyraznego oznaczania jaki %
suchej substancji dany produkt zawie-
ra i istniejg specjalne przepisy standa-
ryzacyjne, za przekroczenie ktorych
przewidziane sg specjalne kary.

W Polsce nie ma obowigzujacych prze-
pisow dla przetworéw pomidorowych
i nazwa produktu nie Swiadczy o jego
konsystencji, a zalezy po prostu od przy-
padku lub fantazji wytwaorcy. Nigdy nie
wiadomo, jaki produkt istotnie w pusz-
cze sie znajduje, a wiec nie moze by¢
mowy o0 prawidlowej ocenie jego war-
tosci.

Nasz Zwiagzek pierwszy okreslit nor-
my dla eksportu pomidorowego i przy-
stepujac do produkcji postawit sobie za
zadanie da¢ konsumentowi produkt naj-
wyzszej klasy.

Ekstrakt ,Spotem* zawiera 22% su-
chej substancji, podczas gdy dla polskich
produktow pomidorowych jest projek-
towany standart:

dla puree — 12%
dla ekstraktu — 20%.

Zawartosc tak wysokiego % suchej su-
bstancji powoduje, ze wydajnosé, — a
wiec i wartos¢ ekstraktu ,Spotem* jest
bardzo czesto 2 razy wieksza niz pro-
duktu innej marki, a $cisty dozor nad
fabrykacja i unikanie btedéw i niedokta-
dnosci w pracy daty mu wielkie walory
smakowe oraz piekna naturalng barwe.

Ekstrakt ,Spotem* jest juz znany po-
wszechnie jako artykut przodujacy i
przez konsumentdéw poszukiwany. —
Obrét tym artykulem w ciggu 5 lat
powiekszony zostat 10 - krotnie, a obec-
na sprzedaz w przeliczeniu na naj-
popularniejsze opakowanie 1/10 wynosi
500.000 puszek. B. Binder

Nie tylko z samej ciekawosci, ale przede wszystkim dla porow-
nania z wiasng spétdzielnia warto dowiedzieC sie, jak pracowat,
jakie rezultaty osiagnat w roku 1937 ogdt spotdzielni spozywcow
w Polsce. (Kalendarz Spotdzielczy na r. 1939).
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Pasta do obuwia

Og6lny widok wytworni
pasty do obuwia

Paste do czyszczenia obuwia wyrabia
sie przy uzyciu okoto 65% terpenty-
ny oraz okoto 35% woskéw z dodatkiem
silnie skoncentrowanych barwnikéw ani-
linowych, dla nadania pascie potrzebne-
go koloru.

Do produkcji pasty stosuje sie terpen-
tyne specjalnie rafinowang, a to w celu
catkowitego usuniecia z niej kreozotu,
ktéry na skére obuwia dziata niszczgco.

Poza woskiem pszczelim, montanem,
karnaubg i in. dodawane sg w o-
graniczonych ilosciach produkty posia-
dajace wilasnosci wosku, dla otrzyma-
nia przy czyszczeniu mozliwie najefek-
towniejszego potysku.

Wspomnie¢ nalezy, ze w zaleznosci
od pory roku stosunek zawartosci wos-
kow do ilosci terpentyny jest w pascie
rozny. | tak — na okres letni sporzadza-
na jest pasta gesciejsza (a wiec 0 mniej-
szym dodatku terpentyny niz wyzej po-
dane), na okres zimowy — rzadsza. Sto-
sowanie odmiennych recept jest koniecz-

ne z uwagi na to, iz terpentyna jest pty-
nem tatwo reagujgcym na zmiany cie-
ptoty. Przez zmniejszenie przeto dodatku
terpentyny w lecie zabezpiecza sie paste
przed ewentualnoscig zbytniego jej roz-
rzedzania sie, w zimie natomiast przez
zwiekszenie dawki terpentyny zapobie-
ga sie zbytniemu twardnieniu, co jest
réwnie niepozadanym objawem, jak i
poprzedni.

Sam wyréb pasty odbywa sie naste-
pujaco. W odpowiednio zbudowanym
kotle ogrzewanym parg gotuje sie omo-
wione poprzednio surowce, az do chwili,
w ktérej przyjma one posta¢ zawiesi-
stej i zupelnie jednolitej cieczy. Ciecz
ta przy pomocy specjalnych rur odpro-
wadzana jest do zbiornikow, z ktorych
recznymi lejkami lub przy pomocy au-
tomatycznej rozlewaczki napetnia sie
pastg pudetka, ustawione na metalo-
wym pasie. Pas metalowy przesuwa na-
lane pastg pudetka przez catg diugosc
komory chtodniczej, w ktorej pasta o-

Ot6éz trzeba naprzéd stwierdzi€, ze liczba spotdzielni naszych
ro$nie bardzo szybko. Jeszcze w 1932 roku do Zwigzku ,,Spo-
tem“ nalezato zaledwie 769 spdtdzielni, pod koniec roku 1937
liczba ta wzrosta do 1430 spotdzielni.

(Kalendarz Spétdzielczy na r. 1939)
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chiadza sie i krzepnie, po czym dopiero
pudetka zamykane sg wieczkami.

Produkcja pasty ,,Spotem* odbywa sie
w zupetnie scistym zwigzku z wysokos-
cig zapotrzebowan ze strony spétdzielni,
tak ze Zaktady Wytworcze w Kielcach
nie posiadajg znaczniejszych zapasow
tego artykutu, nie ma wiec obawy, by
pasta ,zimowa“ mogta by¢ wystana w
okresie letnim lub odwrotnie. Pamietac
przeto nalezy, ze jezeli i w spotdziel-
niach pasta bedzie wyprzedawana we
wiasciwych sezonach, nie bedzie powo-
du do reklamacji ze strony cztonkéw na
mazanie sie pasty lub jej zbytnie wy-
suszenie.

Pasty nie mozna przechowywaé¢ w
miejscach wystawionych na dziatanie
promieni stonecznych lub w poblizu go-
racych piecow, gdyz tatwo topnieje,
wysycha i wreszcie peka. Oczywiscie —
nie mozna tym samym umieszczaé
pasty w oknach wystawowych. Pasta
wrazliwa jest takze i na dziatanie mro-
zu, dlatego tez paste otrzymang w zimie
musimy przez 1 do 2 dni pozostawi¢ w
lokalu o temperaturze pokojowej i wow-
czas dopiero mozemy ja sprzedawac.
Normalnie paste trzymac nalezy w miej-
scu chtodnym i suchym. Z uwagi na tat-
wopalnos$¢ terpentyny nalezy wystrze-
gac sie stawiania pasty w poblizu ognia.

Pasta ,Spotem“ do obuwia posiada
nastepujgce whasnosci: wysmienicie kon-
serwuje obuwie, chroni skére przed wil-
gocig i zapobiega jej pekaniu oraz jest
w uzyciu ekonomiczna, gdyz okoto H/2
grama pasty zupelnie wystarcza do o-
czyszczenia jednej pary obuwia. Nad-
to pasta ,Spotem*“ nadaje sie do czysz-
czenia obuwia ,na mokro“ tj. zwilzo-
nym wodg gatgankiem. Sposéb ten jest
niebywale ekonomiczny, gdyz otrzyma-
ny wowczas potysk, nie bedac wrazliwy
na przyleganie kurzu i wilgoé¢, zachowu-
je sie doskonale w ciggu kilku dni. Spo-

séb uzycia, jako mato znany, podajemy
nizej: Po oczyszczeniu obuwia z btota i
kurzu, umoczy¢ nieco w wodzie flanelo-
wy gatganek, zwiniety na ksztalt ggb-
ki, nabra¢ nan pasty i nasmarowac obu-
wie cienko i rownomiernie. Nastepnie
ruchem kolistym rozciera¢ paste tym
samym mokrym gatgankiem, az do wy-
stgpienia pierwszego potysku, po czym
dopiero naciera¢ obuwie suchg flanelo-
wg szmatka, dla otrzymania potysku
lakierowego.

Przypomniec¢ nalezy, ze przy normal-
nym czyszczeniu ,,na sucho* baczy¢ trze-
ba, by przede wszystkim z obuwia byto
usuniete btoto oraz kurz i ze pasta mu-
si by¢ nacierana cienko i rownomiernie.
Po natarciu pasta musi przeschng¢( lecz
nie wyschngc) i dopiero wowczas moz-
na naciera¢ obuwie do potysku szczot-
ka, flanelg lub suknem. Oczywiscie —
do kazdego koloru pasty uzywac¢ nalezy
osobnych szczotek czy szmatek.

Pare stow poswieci¢ wypada sprawie
sprzedazy pasty na wage do pudetek
przynoszonych przez kupujacych.

Dla tego rodzaju sprzedazy Zakiady
Wytworcze w Kielcach prowadzg paste
w puszkach o zawartosci po 5, 25 i wie-
cej kg. Poniewaz okres sprzedazy takiej
ilosci pasty trwa 2 do 3 tygodni lub na-
wet dluzej, baczy¢ pilnie nalezy, by
blaszanka z pastg stale byta szczelnie
zamknieta, co zapobiegnie wysychaniu
pasty. Paste sprzedawac nalezy tylko do
pudetek naszych, a wiec z pasty ,Spo-
tem“ a nie z innej. Nieprzestrzeganie
powyzszego uniemozliwia w wypadku
ewentualnego wniesienia reklamacji
stwierdzenie, czy reklamacja dotyczy
istotnie pasty ,Spotem® czy tez obcej.

Sprzedaz pasty na wage, dzieki nis-
kiej cenie, wysSmienicie ulatwia wpro-
wadzenie tego artykutu tam, gdzie ze
wzgledow konkurencyjnych ceny pasty
sg bardzo niskie, lub w terenach, na kté-

Musimy powieksza¢ liczbe cztonkéw, musimy wyleczyé sie z cho-
roby kredytowania, musimy ulepszac jeszcze bardziej gospodarke
spotdzielni, jezeli nie chcemy by¢ uwazani za owce, ktére tatwo

kazdy strzyc moze.

(Kalendarz Spotdzielczy na r. 1939)
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rych wprowadzone sg gorsze a wiec ta-
nie gatunki past. Podatnym gruntem dla
sprzedazy pasty na wage jest przede
wszystkim wies.

Od pewnego czasu pojawity sie na
rynku i pojawiajg sie coraz nowe roz-
nego rodzaju pasty ,luksusowe“, ,eks-
portowe” i inne, tym rozniace sie tylko
od past zwyktych dobrych, ze sg per-

WSKAZOWKI

Ryz

(Dokonczenia)

Orka pod uprawe ryzu

Ryz z Indii do Europy przewozi sie w
czasie od stycznia do czerwca, w czerw-
cu bowiem nastepuje zmiana kierunku
regularnych wiatrow (monsun) i tran-
sport musiatby trwaé¢ 80 dni.

Przer6bka surowca odbywa sie w
specjalnych zaktadach — tuszczarniach.

Obecnie w Polsce i na terenie wolne-
go m. Gdanska sg 3 tuszczarnie (Gdy-
nia, Starogard i Gdarsk).

Proces przerdbki polega na oczyszcze-
niu surowca od ziarn niewymidconych
i zanieczyszczen, wsrod ktdrych oprocz
obcych nasion, grudek ziemi, stomy,
spotyka sie czesto kamienie, gwozdzie
itp.

W tym celu ryz surowy przepuszcza
sie przez silne magnesy, aspiratory i wy-
bieracze. Nastepnie ryz szlifuje sie na

fumowane, oraz ze pudetka majg z bo-
gatszg litografia. Ceny tych past sg nie-
wspotmiernie wysokie w poréwnaniu do
istotnej wartosci produktu i tylko naiw-
nosci ludzkiej przypisa¢ nalezy, ze tego
rodzaju pasty uchodza niekiedy za wyz-
sze gatunkowo od... nieperfumowanych.

M. Kubara

TOWAROZNAWCZE

tzw. stozkach do szlifowania. — Praca
tych maszyn polega na zdarciu z ziarna
btonki i kietka. — Po wyszlifowaniu od-
bywa sie polerowanie dla nadania ziar-
nu gladkiej powierzchni. W koricu ryz
sortuje sie, czyli rozdziela na ziarna roz-
nej wielkosci. Dzieli sie przy tym i sor-
tuje ziarna potamane.

Wydajnos¢ poszczegllnych rodzajéw
ziarn catych i tamanych zalezy w duzej
mierze od gatunku surowca, jak réwniez
od jakosci partii oddanej do przerobu.

Gatunki ryzu oznacza sie zwykle we-
diug kraju pochodzenia lub portu wy-
wozu. Jednak wobec duzej ilosci rodza-
jow nomenklatura takatnie wystarcza
i uzywa sie nazw skombinowanych z
cyframi lub po prostu fantazyjnych.

Kredyt jest najwigkszym wrogiem warstw pracujgcych, bo zabija
w nich poczucie samodzielnosci i niezaleznosci. Kto chce ,,wzigé
swoje sprawy w swoje rece®, nie moze komus$ siedzie¢ w kieszeni.

(Kalendarz Spétdzielczy na 1939 r.)
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Do Polski sprowadza sie jedynie ryz
wodny, ktéry mozna podzieli¢ na 2 za-
sadnicze grupy:

szklany lub przezroczysty i

mleczny — biaty — nieprzezroczysty.

Do pierwszej grupy nalezy Patna
i Rangoon, do drugiej zas — Moulmain
i Arracan.l)

Bardzo zblizony do gatunku Patny jest
ryz pochodzacy ze Sjamu i noszacy naz-
we portu Bangkok.

To sg gatunki, ktére przede wszystkim
przychodzg do Gdyni i ktdre po orzero-
bieniu i odpowiednim oznaczeniu dosta-
ja sie na nasz rynek.

Flancowanie ryzu

W roku 1937 przywieziono do Polski
z Indii Brytyjskich, Holandii i Indii
Holend., Indochin i innych krajéw ra-
zem 47366 ton ryzu surowego.

Jezeli przyjmiemy, Ze z surowca otrzy-
muje sie 75% ryzu tuszczonego, ze oproécz
ryzu w btonkach sprowadzono ryzu wy-

i) Rangoon i Moulmain — porty w dolnej
Burmie w Indiach Brytyjskich.

Arracan — miasto w S$rodkowej Burmie.

Patna — duze miasto w Bengalu, prowin-
cji Indii Brytyjskich lezgce nad Gangesem.

tuszczonego i polerowanego 373 ton
i wywieziono z Polski 4678 ton ryzu wy-
tuszczonego za granice, to wypadnie, ze
rynek nasz w r. 1937 pochtonat okoto
32.000 ton.

W tym samym czasie Zwigzek ,Spo-
tem* sprzedat 3500 ton, a wiec prawie
11% catego importu.

Ogodlna swiatowa produkcja ryzu wy-
nosi okoto 100.000.000 ton, import za$
do Europy szacowany jest na przeszio
1.000.000 ton.

Do poszczegdllnych krajow sprowadza
sie rozmaite gatunki ryzu zaleznie od
zapotrzebowania rynku wewnetrznego.

Jakkolwiek wartosci,
odzywcze poszczegol-
nych gatunkéw ryzu
sg jednakowe, to jed-
nak tradycje i przy-
Zwyczajenia SpOzZyw-
cOw wymagaja, aze-
by sprowadzano roz-
maite gatunki.

Jako przykiad moze
stuzy¢ Polska, gdzie
w niektérych dziel-
nicach konsumuje sie
wylacznie ryz mlecz-
ny (Moulmain) a w

innych — szklany
(Patna).

Na podstawie da-
nych z  kampanii

1935/36 konsumcja ryzu w Polsce we-
dtug poszczegélnych gatunkéw uktadata
sie w sposOb nastepujacy:
7500 ton gat. Burma(K. Sup., gl. K. 52,
K. 53, K 53 gl.)

8200 , , tamane (700, 703, 705, 711)
7700 ,, , Patna (5)x, 3)x, 2)x Dx)
2100 , ,, Moulmain (5)x, 3)x)
7000 ,, , Arracan (5)x, 3)x, Dx)
32500 ton.

Ryz jako $rodek spozywczy ma wielkie
zalety, gdyz odznacza sie wyjatkowym
bogactwem weglowodandw.

Pan, wiasciciel trzech doméw, szuka sobie mieszkania?
— Tak, w moich domach mieszkania sg za drogie.
(Kalendarz Spétdzielczy na r. 1939]
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Na 83,01 gr. czesci odzywczych w 100
gramach ryzu przypada na weglowoda-
ny 7623 gr. (na pszenice — 66,4, na zy-
to — 674, na proso — 57,4).

Poniewaz ilo$¢ ta odpowiada 343 ka-
loriom (jednostka cieplna) — 60 dkg ry-
zu moze w zupetnosci wystarczy¢ na po-
krycie zapotrzebowania dziennego orga-
nizmu ludzkiego, obliczonego na 2.000
kalorii.

Biorgc pod uwage, ze cena ryzu w kra-
jach produkujgcych jest bardzo niska,
widzimy, ze wyzywienie dzienne miesz-
kanca Azji kosztuje bardzo niewiele. To
tez gtownie konsumcja tego artykutu
przypada na Azje Potudniows i Potud-
niowo-Wschodnig. Zywi sie tam nim
okoto 600 milionéw ludzi. Konsumuja
oni 95.000.000 ton ryzu rocznie, co stano-
wi 95% ogolno$wiatowych zbiorow i co

GLOSY CZYTE

Wyniki

Stabo na ogot naptynety odpowiedzi
na naszg ankiete, ale nawet na zasadzie
tego niewielkiego materiatlu mozemy
wyprowadzi¢ pewne wnioski.

Nadestane odpowiedzi zgrupowalismy
wedtug kwestionariusza ankiety. Na py-
tanie, co sie czytelnikom podoba, naj-
wiece] odpowiedzi wymienito:

1. artykuly oswietlajgce krytycznie
usterki w pracy sklepowego w zatatwia-
niu kupujacych,

2. gtosy samych pracownikéw, oma-
wiajacych bolgczki zawodowe, jak np.
zwalczanie sprzedazy na kredyt, sprawy
mankowe, oraz r6zne udogodnienia w
pracy itp.

Na pytanie, co sie czytelnikom nie po-
doba, nie otrzymaliSmy zadnych zarzu-
toéw. Jest to dla redakcji bardzo pochleb-
ne. Jednakze bedac dla siebie samych
ostrymi krytykami, nie przypuszczamy,
aby naszemu pismu nie bylo nic do
przyganienia.

ankiety

daje przeszto 150 kg rocznie na 1 miesz-
kanca.

W innych krajach w 1933 r. w/g M. R.
St. przecietne spozycie ryzu wynosito:

Italia 113 kg
Holandia 10
Francja 78 n
St. Zjedn. A. P. 5
Niemcy 44
Anglia 23
Polska 11
Do konsumcji nadajg sie wszyst-
kie gatunki ryzu polerowanego, o

ziarnach peinych i tamanych, z wy-
jatkiem najdrobniejszych ziarn tama-
nych o $rednicy okoto 2 mm.. Ta drob-
na kasza ryzowa jest uzywana dla celéw
przemystowych i u nas w Polsce idzie
na wyréb krochmalu ryzowego.

B. B.

L NI KOW

Ogodlnie wiele odpowiedzi stwierdza,
ze niedostatecznie potraktowany jest
dziat propagandy spétdzielczej, o deko-
rowaniu wystaw, o kredytach i man-
kach, zachowaniu sie sprzedawcy wobec
kupujacych.

Propozycje co do ulepszen dotycza:

1. zwiekszenia 'objetosci pisma,

2. wydawania pisma dwa razy na
miesiac,

3. zamieszczania nowelek z zycia skle-
pu spoétdzielczego,

4. w rubryce: ,co mamy do zrobie-
nia“— konkretyzowana i ujecia bardziej
szczegOtowo czynnosci sklepowego, na-
wet z terminarzem wykonania posz-
czegllnych prac,

5. uwzgledniania strony ideowej i te-
orii  spOdzielczosci, oraz  zagadnien
0g6lno ekonomicznych,

6. wprowadzenia dziatu prawnego za-

— M0j przyjaciel jest nienasycony. Chce mie¢ wszystko, co

zobaczy.

— W takim razie czy nie mogtbhy pan mu przedstawi¢ moje]
najstarszej corki? (Kalendarz Spoétdzielczy na 1939 r)
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znajmiajacego z przepisami sanitarnymi
i innymi, majacymi bezposredni zwigzek
z pracg sklepowego.

Plon ankiety mimo nielicznych odpo-
wiedzi dos¢ obfity. Uwagi krytyczne
i zyczenia czesciowo bedziemy mogli na
przyszto$¢ uwzgledni¢, czesciowo zas$,
jak np. powiekszanie objetosci pisma
i zmiane miesiecznika na dwutygodnik,
musimy ze wzgledéw budzetowych od-
tozy¢ na pOzniej.

Zyczenie tak bardzo nam odpowiada-
jace, jak zamieszczanie gtoséw czytel-
nikdw, co odpowiedzi ankiety podniosty
jako rzecz dodatnig, moze byc¢ przez nas

Co mamy do zrobienia

Pazdziernik i potowa listopada — to
okres, w ktérym spozywcy miejscy ro-
big tzw. zapasy na zime; nasze sklepy
w miastach i osrodkach fabrycznych po-
winny wykorzysta¢ odpowiednio ten o-
kres i dopilnowaé, aby zapaséw tych
dostarczyta spétdzielnia.

Na kartofle, kapuste i inne warzywa
na zime wskazane jest zebra¢ wczesniej
zamoOwienia od cztonkow; w tym celu
w sklepach nalezy czyni¢ ogtoszenia za-
wiadamiajgce 0 przyjmowaniu zamo-
wien, sporzadzi¢ odpowiednie listy czton-
kéw, pobrac zaliczki od zamawiajgcych
oraz zagwarantowac¢ sobie dostawe po-
trzebnych artykutdow. Ziemniaki i ka-
puste najlepiej rozdzieli¢ prosto z wa-
gonéw w/g zamoéwien.

Lokale sklepowe, piwnice, pakamery
itp. nalezy odpowiednio przygotowac

spetnione jak najchetniej, gdy czytelni-
cy beda wiecej do nas pisac.

Dlatego tez wyrazajgc na tym miej-
scu podziekowanie tym wszystkim, kto-
rzy nie pozatowali swej fatygi i na an-
kiete nam odpowiedzieli, jednoczesnie
zwracamy sie do wszystkich czytelni-
kéw z apelem: piszcie do redakcji swe-
go pisma fachowego jak najwiecej nie
krepujac sie ani forma, ani tematem.

Nadestany materiat bedziemy sie sta-
rali zawsze w ten czy w inny sposob zu-
zytkowac, zamieszcajgc go na tamach
~Sprzedawcy Spotdzielczego” w catosci
badz w streszczeniu.

Redakcja

na zime; przede wszystkim uporzadko-
waé, nastepnie pouszczelnia¢ okna
i drzwi, doprowadzi¢ do stanu uzywal-
nosci piece — poprzeprowadza¢ koniecz-
ne reperacje i przerobki.

W zwigzku z jesienng porg roku —
dopasowa¢ odpowiednio asortyment; za-
opatrzy¢ sklep w bateryjki i lampki
kieszonkowe, uzupeini¢ zapasy nafty,
Swiec, knotéw, lamp i szkiet.

Tam gdzie jest prowadzony asorty-
ment galanterii i norymberszczyzny —
nalezy uzupetni¢ zapasy artykutami zi-
mowymi; artykuly wybitnie letnie na-
lezy przygotowa¢ do odpowiedniego
przechowania przez zime.

Po kwartalnych remontach wskazane
jest urzadzi¢ wyprzedaz artykutow wy-
sortowanych.

Podstawag bytu pisma jest regularne ptacenie prenumeraty.

Redaktorzy:

Redaktor odpowiedzialny:

Kazimierz Sliwowski i

Jozef taniewski

Kazimierz Slivwowski

Wydaje ,,SPOLEM” Zwigzek Spoétdzielni Spozywcoéw Rzpl. Polskiej Warszawa,
Grazyny 13, fel. 4-32-45. Konto w Poczt. Kasie Oszczedn. 81-800 (Bank ,Spotem")

Wychodzi co miesigc oprocz wakaciji.
Numer

pojedynczy 15 groszy.

Prenumerata roczna | zioty 50 groszy

Nakiad 2.800 egzemplarzy.

Rob. Spoéldz. Pracy Grat. ,,DRUKUJEMY'" W-wa, Tel. 601-31.



SPOLDZIELCZY KALENDARZ KSIAZKOWY NA 1939

ukazat sie w druku

W kazdym domu ludzi pracy powinien znalez¢ sie Spoéidzielczy
Kalendarz Ksigzkowy na 1939 rok.

Kalendarz zawiera:

Kalendarium ozdobione fotografiami polskich typéw ludowych;
rady dla gospodyn i dla rolnikdw; tablice do prowadzenia rachun-
kéw domowych; wzory kroju i szycia;

Wiadomosci; jak pracowaly spoétdzielnie spozywcoéw i Zwigzek
~Spotem“ w roku ubieglym, o suréwkach owocowych produkowa-
nych w Dwikozach, o Spoétdzielczych Kursach Korespondencyjnych,
o Lidze Kooperatystek, o ksigzce spoétdzielczej;

Artykuly: poznaj Slask, o Slasku Zaolzanskim, o spétdzielczo-
éci na Slasku.

Opowiadania, nowele, wiersze wybitnych pisarzy i poetow.

Cena kalendarza 50 gr. za egz.

Zamowienia przyjmuje: Dziat Wydawnictw ,Spotem” Zw. Spot-

dzielni Spozywcdow R. P. Warszawa 12, Grazyny 13, i oddzialy.



Zaprawe do podiog

W KOLORACH: MAHON,
ORZECH CIEMNY | JASNY

oraz

Paste do podiog

DO FROTEROWANIA | WOSKOWA

polecaja
ZAKEADY WYTWORCZE ,SPOLEM"
W KIELCACH



